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II..  ССВВЕЕДДЕЕННИИЯЯ  ОО  ВВЫЫППУУССККААХХ  
 

Второй выпуск в рамках первой облигационной программы 
Вид ценных бумаг Купонные облигации без обеспечения 

Количество облигаций 1 500 000 000  штук 
Номинальная стоимость одной облигации 1 тенге 

Общий объем выпуска облигаций 1 500 000 000 тенге 
Срок обращения облигаций 5 лет  

Вознаграждение по облигациям 8% годовых, фиксированная ставка 
Сведения о государственной регистрации эмиссии Выпуск зарегистрирован Агентством Республики 

Казахстан по регулированию и надзору финансового 
рынка и финансовых организаций 31 мая 2007 г., № 
B98-2 

Национальный идентификационный номер KZPC2Y05B988 
Права, предоставляемые облигацией ее держателю § право на получение номинальной стоимости в 

сроки, предусмотренные настоящим проспектом; 
§ право на получение вознаграждения в сроки, 
предусмотренные настоящим проспектом; 

§ право на получение информации в порядке, 
предусмотренном законодательством Республики 
Казахстан; 

§ право свободно отчуждать и иным образом 
распоряжаться облигациями; 

§ право на удовлетворение своих требований в 
случаях и порядке, предусмотренном 
законодательством Республики Казахстан; 

иные права, вытекающие из права собственности на 
облигации. 

Досрочное аннулирование облигаций Досрочного аннулирования не предусмотрено 
 
Третий выпуск в рамках первой облигационной программы 
Вид ценных бумаг Купонные облигации без обеспечения 
Количество облигаций 2 000 000 000 штук 
Номинальная стоимость одной облигации 1 тенге 
Общий объем выпуска облигаций 2 000 000 000 тенге 
Срок обращения облигаций 7 лет 
Вознаграждение по облигациям 8% годовых, фиксированная ставка 
Сведения о государственной регистрации эмиссии Выпуск зарегистрирован Агентством Республики 

Казахстан по регулированию и надзору финансового 
рынка и финансовых организаций 31 мая 2007 г., № 
B98-3 

Национальный идентификационный номер KZPC3Y07B982 
Права, предоставляемые облигацией ее держателю § право на получение номинальной стоимости в 

сроки, предусмотренные настоящим проспектом; 
§ право на получение вознаграждения в сроки, 
предусмотренные настоящим проспектом; 

§ право на получение информации в порядке, 
предусмотренном законодательством Республики 
Казахстан; 

§ право свободно отчуждать и иным образом 
распоряжаться облигациями; 

§ право на удовлетворение своих требований в 
случаях и порядке, предусмотренном 
законодательством Республики Казахстан; 

иные права, вытекающие из права собственности на 
облигации. 

Досрочное аннулирование облигаций Досрочного аннулирования не предусмотрено 
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Сведения о сторонних организациях 
Регистратор АО «РЕЕСТР-СЕРВИС», лицензия на занятие 

деятельностью по ведению системы реестров 
держателей ценных бумаг №0406200402 от 20 июня 
2005 г. выдана Агентством РК по регулированию и 
надзору финансового рынка и финансовых 
организаций. Адрес: РК, г. Алматы, ул. Розыбакиева, 
125/7, тел.: (+7 727) 75 35 92, факс: (+7 727) 275 35 97 

Аудиторская организация ТОО «Делойт», связанное с международной 
аудиторской организацией Deloitte & Touche. 
Государственная лицензия на осуществление 
аудиторской деятельности в Республике Казахстан № 
0000015, тип МФЮ-2, выданная Министерством 
финансов Республики Казахстан 13 сентября 2006 г. 
Адрес: РК, г. Алматы, ул. Фурманова, 240-В, тел.: +7 
(727) 258 13 40, факс: (+7 727) 258 13 41 

Финансовый консультант АО «Инвестиционный Финансовый Дом «RESMI», 
лицензия на занятие брокерской и дилерской  
деятельностью на рынке ценных бумаг с правом 
ведения счетов клиентов в качестве номинального 
держателя №0401201264 от 5 октября 2006 г., Адрес: 
РК, г. Алматы, пр-т Аль-Фараби, 110Е, тел: (+7 727) 
266 70 77, 266 71 77, факс: (+7 727) 266 74 00 

 
IIII..  ООББЩЩИИЕЕ  ССВВЕЕДДЕЕННИИЯЯ  ООББ  ЭЭММИИТТЕЕННТТЕЕ  

 
2.1 Наименование Эмитента 
 
Таблица 2.1 - Наименование Эмитента 

Наименование Полное Сокращенное Дата перерегистрации 
На казахском языке Акционерлік қоғам  

 «RG Brands» 
АҚ  «RG Brands» 

На русском языке Акционерное общество  
«RG Brands» 

АО  «RG Brands» 

17 февраля 2004 г. 

 
Таблица 2.2 – Предшествующие наименования 

Наименование Полное Сокращенное Дата государственной 
регистрации 

На казахском языке Жауапкершілігі шектелген 
серіктестік «RG Brands» 

ЖШС «RG Brands» 

На русском языке Товарищество с ограниченной 
ответственностью 
«RG Brands» 

ТОО «RG Brands» 22 июня 1998 г. 

На казахском языке Ашық акционерлік қоғам  «RG 
Brands» 

ААҚ «RG Brands» 

На русском языке Открытое акционерное 
общество «RG Brands» 

ОАО «RG Brands» 27 марта 2001 г. 

 
2.2 Регистрационный номер налогоплательщика 
600400087818 
 
2.3 Информация о месте нахождения Эмитента 
Республика Казахстан, 050034, г. Алматы, Алмалинский район, пр. Райымбека, 212-«Б», тел.: 
(+7 727) 250 57 40, 250 99 68, факс: 250 13 55, e-mail: tair.nurmukhambetov@brands.kz 
 
2.4 Банковские реквизиты 
ИИК 6467839 в АФ АО «Банк ТуранАлем»  
БИК 190501306, код 306 

mailto:tair.nurmukhambetov@brands.kz
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2.5. История образования и деятельности Эмитента. Цели создания и деятельности Эмитента. 
 
АО «RG Brands» было создано в 1998 г. в форме товарищества с ограниченной 

ответственностью с целью развития импортозамещающего производства на территории 
Республики Казахстан. В 1999 г. было начато строительство завода и производственных 
помещений. С целью финансирования этого проекта Эмитентом были выпущены 
корпоративные облигации в размере 500 тыс. долларов. В целом общий размер 
первоначальных инвестиций для открытия завода и запуска производственных линий составил 
4,2 млн. долларов США.  

В 1999 г. при запуске производства высококачественных натуральных соков Эмитентом 
были разработаны рецептура и дизайн упаковок. Оборудование для производственной линии 
было поставлено компанией Tetra Pak Service LTP (Швейцария, Лозанна). Эмитентом было 
заключено соглашение с компанией «Pepsi», дающее право эксклюзивно производить и 
распространять на территории Казахстана продукцию под торговой маркой «Pepsi», а также 
право распространять и рекламировать данную продукцию на территории Кыргызстана.  

По состоянию на 01.07.2007 г. Эмитент располагал диверсифицированным портфелем 
продуктов из собственных брендов (соки и сокосодержащие напитки –«Gracio», «Gracio Hit», 
«Да-Да», «Нектар Солнечный», чай – «Piala Gold», «Инди», молочные продукты – «Моё» 
«Зорька», снеки – «Гризли», «Круст»), франчайзинговых (в категориях газированных напитков 
и воды, холодного чая – «Pepsi-Cola», «Aquafina», «Lipton») и ряда импортируемых 
международных брендов таких как «Johnson & Johnson», «SC Johnson Wax», «Nestle-Baby 
Food», «Frito-Lay». Дистрибуцией импортируемых международных брендов занимается ТОО 
«Uni Commerce Ltd.» 

Собственное производство у Компании размещено в крупнейшем городе Казахстана 
Алматы и в пригородной зоне, а также на севере Республики в городе Кустанае. 
Произведенная продукция далее распространяется через собственную дистрибуционную сеть 
в крупнейшие города Казахстана, Киргизии и частично по территории России.  
 
Таблица 2.3 – Производимые Эмитентом продукты на 01.07.07 г. 

Продукт Франчайзинг/ 
Собств. продукт 

Запуск 
производства 

Выпускаемые объемы  

Соки    
Gracio Собственный продукт 2003 г. 0,25 л, 1 л 
Gracio Hit Собственный продукт 2006 г. 0,33 л. 
Да-Да Собственный продукт 1999 г. 0,2 л, 1 л 
Нектар Солнечный Собственный продукт 2001 г. 0,2 л, 1л, 1,5 л 
Прохладительные напитки, 
вода 

   

Pepsi  Франчайзинг 2000 г. 0,33 л, 0,5 л, 1,0 л, 2,0 л 
Pepsi Light Франчайзинг 2000 г. 0,33 л, 0,5 л, 1,0 л  
Pepsi Twist Франчайзинг 2003 г. 0,33 л, 0,5 л, 1,0 л 
7-Up Франчайзинг 2000 г. 0,33 л, 0,5 л, 1,0 л, 2,0 л 
Мirinda Франчайзинг 2000 г. 0,33 л, 0,5 л, 1,0 л, 2,0 л 
AquaMinerale Франчайзинг 2000 г. 0,5 л, 1,0 л, 2,0 л 
AquaFina Франчайзинг 2007 г. 0,33, 0,5 л, 1,0 л, 2,0 л 
Lipton (холодный чай) Франчайзинг 2007 г. 0,33л., 0,5л., 1,5л. 
Чай    
Пиала Собственный продукт 2001г. 50 гр., 100 гр., 250 гр., 500 гр.,  

25, 50  и 100 пакетов 
Инди Собственный продукт 2005 г. 50 гр., 100 гр., 250 гр., 500 гр. 
Молоко и молочные продукты    
Nestle Франчайзинг 2004 г. 1 л 
MIS Франчайзинг 2004 г. 1 л, 0,5 л 
Моё Собственный продукт 2005 г. 1 л, 0,2 л 
Зорька Собственный продукт 2005 г. 1л, 0,5л. 
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Снеки    
Круст (чипсы) Собственный продукт  2006 г. 28 г., 75 г, 170 г. 
Гризли (орешки, сухарики)  Собственный продукт 2006 г. 30 г, 50 г, 60 г., 70 г. 

 
На первоначальном этапе на передовой технологической линии по асептическому 

(стерильному) разливу и упаковке негазированных напитков в тетрапакеты под торговыми 
марками «Да-Да» и «Dandy» было выпущено 11 разновидностей наиболее предпочитаемых 
вкусов соков в двух типах упаковки 1,0 л и 0,25 л. В январе 2001 г. Эмитент выпустил новый 
тип напитка под торговой маркой «Нектар Солнечный», в октябре 2003 г. – натуральный сок 
«Gracio». Также в 2006 г. было налажено производство сокосодержащего напитка «Gracio 
Hit». На сегодня у Эмитента есть торговые марки, нацеленные на различные сегменты рынка – 
«Gracio» (High Medium сегмент), «Да-Да» (Medium сегмент) и «Нектар Солнечный» (Low 
medium сегмент).  

Основными продуктами «PRG Bottlers» (Казахстан, г.Алматы), дочерней компании 
Эмитента, являются Pepsi, 7Up, Mirinda и AquaMinerale, которые были запущены с начала 
производства в 2000 г. согласно заключенному франчайзинговому соглашению с компанией 
Pepsi Cola Int. в 1998 г. Целью запуска дополнительных вариаций от бренда Pepsi Light и Pepsi 
Twist было увеличение объема продаж, усиление основных брендов и расширение вкусового 
предложения на рынке. В 2007 г. компания запустила новую торговую марку Aquafina (бренд 
«Pepsi») для расширения присутствия Эмитента на рынке воды. Данная марка является 
мировым лидером среди других международных брендов воды. 

Запуск производства чая состоялся в феврале 2001 г. дочерней компанией Эмитента ТОО 
«Tealand» (Казахстан, г. Алматы) под торговыми марками «Пиала» и «Дженнинг». В апреле 
2005 г. Эмитент начал производство нового бренда чая «Инди» и вывел из производства марку 
«Дженнинг». Также компания «Tealand» реализует товары под маркой «Браво» 
(консервированная продукция). На данном этапе Эмитент планирует отказаться от данного 
бренда в связи с оптимизацией продуктовой линейки. 

В 2004 г. дочерней компанией Эмитента ТОО «Космис» (Казахстан, г. Костанай) было 
запущено производство молока с торговыми марками «Nestle» и «MIS» по франчайзинговому 
соглашению с компанией Nestle World Trade. Компания начала производство собственных 
продуктов - молока «Моё» и «Зорька» - в 2005 г. 

К тому же с 2004 г. Эмитент получает дополнительные доходы от реализации продукции 
для перепродажи через дочерние организации ТОО «Uni Commerce Ltd.» (Казахстан, г. 
Алматы) и ОсОО «Express Trading» (Кыргызстан, г. Бишкек). В частности заключены договора 
дистрибуции по продаже таких марок как «Coldrex», «Aqua Fresh» «Johnson’s baby», 
«Carefree», «Raid», «Glade» и многих других. 

Компания «RG Brands» имеет большой опыт в данной отрасли, соответствующую 
инфраструктуру и демонстрирует положительную динамику развития на протяжении всех лет 
своего существования. Рынки, на которых работает Эмитент, отличаются интенсивным ростом 
и характеризуются значительными объемами, в связи с этим основным и главным 
направлением в будущем у Эмитента останется потребительский рынок. Характеризуя на 
сегодняшний день позицию компании  RG Brands на рынке можно сказать, что, оперируя на 
различных рынках потребительских товаров емкостью свыше 1 млрд. долл. США, суммарно 
она контролирует более 10% этого рынка.  

 В декабре 2002 г. ТОО «Resmi Group Ltd.» передало 100% акций АО «PRG Bottlers» и 
100% долю в уставном капитале ТОО «Tealand» в счет оплаты 773 022 штук простых акций 
(22,46% от общего количества размещенных акций на 01.07.07 г.) АО «RG Brands». В январе 
2004 г. Эмитент приобрел 99,9% долю в уставном капитале ТОО «Uni Commerce Ltd» и 100% 
долю в уставном капитале TOO «Космис». Эмитент также является владельцем 99,9% доли в 
уставном капитале компании ОсОО «Express Trading» c 11 марта 2004 г. 
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 1 октября 2006 г. Эмитента приобрел 100%-ую долю участия в ТОО «Алматы Снэк Фуд» 
и ТОО «Круст». Компанией было начато производство снеков (сухарики, чипсов, кукурузных 
палочек) под торговой маркой «Гризли».  

Решением Общего Собрания акционеров АО «RG Brands» от 01.03.2006 г. создано ТОО 
«RG Brands Kazakhstan» со 100% долей в уставном капитале. Государственная регистрация 
произведена 04.04.2006 г. «RG Brands Kazakhstan» организовано с целью дальнейшей 
реорганизации управления Группой. Перевод производственных мощностей компаний «RG 
Brands», «PRG Bottlers», «Uni Commerce Ltd», «Космис», в ТОО «RG Brands Kazakhstan» 
начался 01.06.2006 г. Перевод производственных мощностей компаний «Tealand», «Алматы 
Снэк Фуд» и «Круст» начался 01.10.2006 г. На 01.01.2007 г. перевод был успешно завершен по 
всем перечисленным компаниям. 

14 января 2004 г. Эмитентом получен сертификат ИСО 9001:2000 сроком на три года. 
Дочерними компаниями Эмитента также были получены сертификаты качества - 14 апреля 
2004 г. ТОО «Tealand», 25 января 2005 г. АО «PRG Bottlers» и  24 ноября 2005 г. ТОО 
«Космис», подтверждающие соответствие этих предприятий высоким международным 
стандартам качества. При этом компании, получившие данный сертификат, должны проходить 
ежегодный аудит на соответствие их деятельности этим международным стандартам. 

Международный финансовый журнал Euromoney назвал АО «RG Brands» лучшей в 
Казахстане в 2004 г. и лидером в сфере корпоративного управления в 2005 г. 

 
Цели создания Эмитента 
Целью создания Эмитента является извлечение дохода в интересах акционеров. 

Основные цели Эмитента в течение ближайших пяти лет: 
 
§ Достижение объемов продаж в 700 - 800 млн. долл. США; 
§ Построение современной структуры корпоративного управления. 
 
Стратегическая задача АО «RG Brands» стать одной из 10 лучших FMCG компаний на 

территории СНГ и предложить на рынках напитков, питания и средств по персональному 
уходу три топ-бренда. 

 
 Виды деятельности Эмитента 
§ Производство продуктов питания, а также иной продукции; 
§ Оптовая и розничная реализация продуктов питания и иной продукции; 
§ Экспорт, импорт товаров народного потребления, продуктов питания, а также иные 
траспортно-импортные операции; 
§ Транспортно-экспедиторское обслуживание железнодорожных, автомобильных, 
морских и воздушных перевозок грузов внутри Республики Казахстан и за ее пределами, 
не относящиеся к сфере деятельности естественных монополий и т.п. 

 
2.6 Сведения о наличии рейтингов от международных и/или отечественных рейтинговых 
агентств 

24 декабря 2004 г. международное рейтинговое агентство Moody's Investors Service 
присвоило АО «RG Brands» долгосрочный главный подразумеваемый рейтинг на уровне "B2". 
А также был присвоен долгосрочный рейтинг эмитента по главному необеспеченному долгу в 
иностранной валюте на уровне "B3". Прогноз указанных рейтингов – "стабильный". 
 
2.7 Филиалы и представительства Эмитента 

На 01.07.07 г. у Эмитента имеется один филиал в г. Алматы. На дату составления 
меморандума все производственные мощности филиала были переведены  на ТОО «RG Brands 
Kazakhstan», согласно плану реорганизации, принятому Эмитентом. 
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Таблица 2.4. Сведения о филиале Эмитента 
Наименование филиала Местонахождение Регистрация 

Алматинский филиал «Almaty Soft 
Drink» 

Республика Казахстан, г. Алматы, 
пр. Райымбека, 115 

Свидетельство об учетной 
перерегистрации филиала  
№ 2532-1910-Ф-л от 22.11.2004 г. 

  
IIIIII..  УУППРРААВВЛЛЕЕННИИЕЕ  ИИ  ААККЦЦИИООННЕЕРРЫЫ  

 
3.1 Структура органов управления Эмитента 
 
Таблица 3.1 - Структура органов управления Эмитента 

Высший орган Общее собрание акционеров 
Орган управления Совет директоров 

Исполнительный орган Правление  
 
Общее собрание акционеров Эмитента 

К исключительной компетенции общего собрания акционеров относятся следующие 
вопросы: 
1) Внесение изменений и дополнений  в устав общества или утверждение его в новой редакции; 
2) Добровольная реорганизация или ликвидация общества; 
3) Принятие решения об изменении количества объявленных акций общества; 
4) Определение количественного состава и срока полномочий счетной комиссии, избрание ее 

членов и досрочное прекращение их полномочий; 
5) Определение количественного состава, срока полномочий совета директоров, избрание его 

членов и досрочное прекращение их полномочий, а также определение размера и условий 
выплаты вознаграждений членам совета директоров; 

6) Определение аудиторской организации, осуществляющей аудит общества; 
7) Утверждение годовой финансовой отчетности; 
8) Утверждение бизнес-плана общества; 
9) Утверждение порядка распределения чистого дохода общества за отчетный финансовый 

год, принятие решения о выплате дивидендов по простым акциям и утверждение размера 
дивиденда по итогам года в расчете на одну простую акцию общества; 

10) Принятие решения о невыплате дивидендов по простым акциям общества при наступлении 
случаев, предусмотренных действующим законодательством; 

11) Принятие решения об участии общества и создании или деятельности иных юридических 
лиц путем передачи части или нескольких частей принадлежащих обществу активов, не 
зависимо от стоимости этих активов; 

12) Принятие решения о выходе из участия общества в деятельности иных юридических лиц, 
решение об участии в которых было принято общим собранием акционеров; 

13) Утверждение решений о заключении обществом крупных сделок и сделок, в совершении 
которых обществом имеемся заинтересованность; 

14) Принятие решения об увеличении обязательств общества на сумму, составляющую десять и 
более процентов от размера его собственного капитала; 

15) Определение формы извещения обществом акционеров о созыве общего собрания 
акционеров и принятие решения о размещении такой информации в печатном издании; 

       16) Утверждение методики определения стоимости   акций   при   их   выкупе   обществом   в 
соответствии с законодательством Республики Казахстан о рынке ценных бумаг; 

17) Утверждение повестки дня общего собрания акционеров; 
18) Определение порядка предоставления акционерам информации о деятельности, общества, в 

том числе определение печатного издания, если такой порядок не определен уставом 
общества; 

19) Введение и аннулирование «золотой акции»; 
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20) Иные вопросы, принятие решений по которым отнесены настоящим уставом к 
исключительной компетенции общего собрания акционеров. 

 
Совет директоров Эмитента 

К исключительной компетенции совета директоров относятся следующие вопросы: 
1) Определение приоритетных направлений деятельности общества; 
2) Принятие решения о созыве годового и внеочередного общего собраний акционеров; 
3) Принятие  решения  о  размещении  акций общества  и  цене  их  размещения  в  пределах 
количества объявленных акций; 
4) Принятие решения о выкупе обществом размещенных акций; 
5) Предварительное утверждение годовой финансовой отчетности общества; 
6) Принятие  решения  о  выплате дивидендов по простым  акциям и определение размера 
дивиденда на одну простую акцию, за исключением дивидендов, выплачиваемых за 
отчетный финансовый год; 
7) Определение количественного состава, срока полномочий исполнительного органа, 
избрание его руководителя и членом, а также досрочное прекращение их полномочий; 
8) Определение размеров должностных окладов и условий оплаты труда и  
премирования правления общества; 
9) Определение порядка работы службы внутреннего аудита, размера и условий оплаты 
труда и премирования работников службы внутреннего аудита; 
10) Определение размера оплаты услуг оценщика и аудиторской организации; 
11) Определение порядка использования резервного капитала общества; 
12) Утверждение документов, регулирующих внутреннюю деятельность общества (за 
исключением документом, принимаемых исполнительным органом в целях организации 
деятельности общества); 
13) Принятие решений о создании и закрытии (филиалов и представительств общества  и 
утверждение положений о них; 
14) Увеличение обязательств общества на величину, составляющую пять и более 
процентов размера его собственного капитала; 
15) Выбор регистратора общества в случае расторжения договора с прежним 
регистратором; 
16) Определение информации об обществе или его деятельности, составляющей 
служебную, коммерческую или иную охраняемую законом тайну; 
17) Утверждение решений о заключении сделок  или совокупности сделок, в   результате 
которых обществом приобретается или отчуждается имущество, не являющееся ценными 
бумагами, и/или услуги, стоимость которых составляет от 5 000 000 (пяти миллионов) 
тенге до 10 (десяти) процентов от оплаченного уставного капитала; 
18) Принятие решений о создании комитетов, утверждения их количественного  состава, 
утверждения членов комитетов, а также внутреннего документа, предусматривающего 
порядок функционирования комитетов; 
19) Иные вопросы, предусмотренные настоящим уставом и не относящиеся к 
исключительной компетенции общего собрания акционеров. 
 
Правление Эмитента 

Правление осуществляет руководство текущей деятельностью общества. Оно вправе 
принимать решения по любым вопросам деятельности общества, не отнесенным 
законодательством РК и Уставом общества к компетенции других органов и 
должностных лиц общества. Правление состоит из восьми человек. Председательство в 
Правлении осуществляет Председатель Правления, который:  
1) Организует выполнение решений общего собрания акционеров и совета директоров; 
2) Без доверенности действует от имени общее в отношении с третьими лицами; 
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3) Выдает доверенность на право представления  общества  в его отношениях с  третьими 
лицами; 
4) Осуществляет прием, перемещение и увольнение работников общества, применяет к ним 
меры поощрения и налагает дисциплинарные взыскания, устанавливает размеры   
должностных окладов работников общества и персональных надбавок к окладам в  соответствии  
со штатным расписанием общества, определяет размеры премий работников общества, за 
исключением работников, входящих в состав исполнительного органа и службы внутреннего 
аудита; 
5) Утверждает документы, принимаемые в целях организации деятельности общества; 
6) В случае своего отсутствия возлагает исполнение своих обязанностей на своего 
заместителя; 
7) Распределяет обязанности, а также сферы полномочий и ответственности между 
руководящими  работниками общества; 
8) Осуществляет иные функции, определенные законодательством Республики Казахстан, 
Уставом и решениями общего собрания акционеров и совета директоров общества. 
 
3.2 Члены Совета директоров Эмитента 
 
Таблица 3.2 – Члены Совета директоров Эмитента 
ФИО и дата рождения Должность Акции 

Эмитента 
Акции 
дочерних 

организаций 
Мажибаев Кайрат 
Куанышбаевич 
05.01.1968 г.р. 

s Президент ТОО «Resmi Group Ltd» с 
04.05.1995 г. по настоящее время; 
s Директор ТОО «Resmi Commerce Ltd.» с 1997 
г. по настоящий момент; 
s Председатель совета директоров АО «RG 
Brands» с 2000 г. по настоящее время. 

Нет Нет 

Жаналинов Арман 
Сабитович 
21.04.1967 г.р. 

s С 24.01.2001 г. по настоящее время член 
Совета директоров; 
s Генеральный директор ОАО «RG Brands» 
(Председатель Правления АО «RG Brands») с 
07.01.2002 г. по настоящее время. 

3,57% Нет 

Канафин Аскар 
Ахилбекович 
27.11.1972 г.р. 

s Финансовый директор ТОО «Resmi Group 
Ltd» с 03.05.2002 г. до 01.08.2005 г.; 
s Вице-президент ТОО «Resmi Group Ltd» с 
01.08.2005 г. по настоящее время; 
s С 05.04.2004 г. по настоящее время член 
Совета директоров.  

Нет Нет 

Кошкинбаев Еркин 
Жаксыбаевич 
23.03.1970 г.р. 

s С 20.10.2004 г. по настоящее время директор 
ТОО «Textile Group»; 
s С 26.08.2004 г. по настоящее время член 
Совета директоров АО «Макта»; 
s С 24.02.2005 г. по настоящее время 
Президент АО «Макта»; 
s С 05.04.2004 г. является членом Совета 
директоров. 

Нет Нет 

Норскотт Аллан  
Леонард (Northcott Allan 
Leonard) 
05.06.1936 г.р. 

s Вице-президент по финансам и 
администрированию ТОО «Resmi Group Ltd.» c 
01.11.2002  г. по 01.08.2005 г. 
s Независимый директор с 16.07.2005 г. по 
настоящее время. 

Нет Нет 

Френк Бенаму  
(Franck Benhamou) 
26.05.1960 г.р. 

s Первый руководитель CISLink Limited, РФ, 
Москва (услуги для FMCG компаний) с декабря 
2000 г. по настоящее время; 
s Независимый директор с 01.05.2005 г. по 
настоящее время. 

Нет Нет 
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3.3 Исполнительный орган Эмитента 
 
Таблица 3.3 – Члены Правления Эмитента 
ФИО и дата рождения Должность Акции 

Эмитента 
Акции 
дочерних 

организаций 
Жаналинов Арман 
Сабитович 
21.04.1967 г.р. 

s С 24.01.2001 г. по настоящее время член 
Совета директоров; 
s Вице-президент ТОО «Resmi  Group Ltd» с 
01.01.2002 г. по 01.08.2005 г. 
s Генеральный директор ОАО «RG Brands» 
(Председатель Правления АО «RG Brands») с 
07.01.2002 г. по настоящее время. 

3,57% Нет 

Агыбаев Аскат 
Ерикжанович 
21.12.1976 г.р. 

s Финансовый менеджер ТОО «Tealand» с 
01.08.2002 г. до 01.04.2004 г.; 
s Управляющий директор АО «PRG Bottlers» с 
01.04.2004 г. по настоящее время; 
s Директор филиала PRG Bottlers ТОО «RG 
Brands Kazakhstan» 

0,37% Нет 

Баязеров Руслан 
Даулеткеримович 
25.05.1976 г.р. 

s Директор по продажам и дистрибуции по 
Казахстану ТОО «Uni Commerce Ltd» с 
17.10.2003 г. по настоящее время. 

0,37% Нет 

Джамбуршина Анар 
Алимовна 
13.04.1973 г.р. 

s Директор по маркетингу с 01.07.2002 г. по 
настоящее время. 

1,28% Нет 

Калтаев Тимур 
Сейткарымович 
15.06.1977 г.р. 

s Директор ТОО «Tealand» с 01.10.2002 г. по 
настоящее время; 
s Генеральный директор ООО «ТД Гринмоз» с 
17.07.2003 г. до 01.07.2005 г.; 
s Директор филиала Tealand ТОО «RG Brands 
Kazakhstan» 

1,08% Нет 

Киямбеков Максат 
Егембердыевич 
06.02.1976 г.р. 

s Управляющий директор АО «RG Brands» с 
01.10.2002 г. по настоящее время; 
s Технический директор АО «RG Brands» с 
01.07.06 

1,45% Нет 

Нурмухамбетов Таир 
Кадралиевич 
23.07.1978 г.р. 

s Финансовый директор АО «RG Brands» с 
29.05.2002 г. по настоящее время. 

1,62% Нет 

Щучкин Виталий 
Викторович 
30.07.1977 г.р. 

s Бренд-менеджер АО «RG Brands» с 
05.01.2003 г. по 31.03.2004 г.; 
s Управляющий директор ТОО «Tealand» с 
01.04.2004 г. по 31.06.2005 г.; 
s Генеральный директор ООО «ТД Гринмоз» с 
01.07.2005 г. по настоящее время. 

0,26% Нет 

 
3.4 Организационная структура Эмитента 

 
По состоянию на 01.07.07 г. в штате Эмитента числилось 1891 человек. Организационная 

структура Эмитента представлена в Приложении 1. 
 
Таблица 3.4 - Сведения о руководителях структурных подразделений 

Ф.И.О. Дата 
рождения 

Занимаемая должность/ 
Отдел 

Вакансия - Юридический отдел 
Акишева Ляззат Мараткызы 09.08.1967 г. Менеджер по персоналу /Отдел по работе с 

персоналом 
Нурмухамбетов Таир Кадралиевич 23.07.1978 г. Финансовый директор 
Курчаков Сергей Викторович 16.10.1978 г. Директор Департамента информационных систем 
Жиенкулов Марат Казбекович 29.01.1973 г. Директор подразделения Interjuice ТОО «RG Brands 

Kazakhstan» 
Жалдыбаев Марат Кидиралиевич 07.12.1973 г. Директор подразделения Almaty Soft Drinks ТОО 
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«RG Brands Kazakhstan» 
Максутов Берик Кудайбергенович 12.09.1964 г. Операционный директор ТОО «Uni Commerce Ltd» 
Баязеров Руслан Даулеткеримович 25.05.1976 г. Директор по продажам и дистрибуции ТОО «Uni 

Commerce Ltd» 
Абильдаева Толкын 03.11.1972 г. Маркетинг менеджер /Отдел маркетинга импортных 

брендов АО «RG Brands» 
Исаходжаев Фаррух Абдурашидович 06.04.1969 г. Директор по развитию бизнеса ТОО «Uni Commerce 

Ltd» 
 
3.5 Акционеры Эмитента 
3.5.1 Акционерами Эмитента на 01.07.2007 г. являются одно юридическое и восемь 
физических лиц. Единственным учредителем и основным акционером, владеющим 3 088 991 
акций Эмитента, что составляет 89,74% от общего количества размещенных акций, является 
Товарищество с ограниченной ответственностью «Resmi Group Ltd» (ТОО «Resmi Group Ltd»), 
место нахождения: РК, 050057, г. Алматы, Бостандыкский район, тел.: (+7 727) 274 33 38, 
факс: (+7 727) 274 33 03. 
3.5.2 Лиц, не являющихся акционерами Эмитента напрямую, но контролирующих тридцатью 
и более процентов в оплаченном уставном капитале Эмитента через другие организации нет. 
3.5.3 Сделок или серии сделок, приведших к смене контроля над акциями Эмитента в размере 
5 и более процентов, не было.  
 
3.6 Сведения по юридическим лицам, в которых Эмитент владеет пятью и более процентами 
оплаченного уставного капитала 
 
Таблица 3.5 – Компании, в уставном капитале которых Эмитент владеет  5% и более на 01.07.2007 г. 
Наименование Описание Доля Эмитента 

в УК 
Акционерное 
общество «PRG 
Bottlers» 

Адрес: Республика Казахстан, 050057, г. Алматы, ул. М. Озтюрка, 7 
Вид деятельности: производство газированных напитков 
Первый руководитель: Агыбаев Аскат Ерикжанович, 
21.12.1976 г.р. 

100% 

Товарищество с 
ограниченной 
ответственностью 
«Tealand» 

Адрес: Республика Казахстан, 050034, г. Алматы, пр. Райымбека, 212«б» 
Вид деятельности: производство чая 
Первый руководитель: Калтаев Тимур Сейткарымович, 15.06.1977 г.р. 

100% 

Товарищество с 
ограниченной 
ответственностью 
«Uni Commerce 
Ltd» 

Адрес: Республика Казахстан, 050057, г. Алматы, ул. М. Озтюрка, 7 
Вид деятельности: дистрибуторская деятельность, оптово-розничная 
торговля 
Первый руководитель: Муджтаба Аль Махмуд, 03.01.1952 г. 

99,9% 

Товарищество с 
ограниченной 
ответственностью 
«Космис» 

Адрес: Республика Казахстан, г. Костанай, ул. Лермонтова 32-2 
Вид деятельности: производство молочной продукции 
Первый руководитель: Халяпин Андрей Васильевич, 18.06.1978 г.р. 

100% 

Товарищество с 
ограниченной 
ответственностью 
«RG Brands 
Kazakhstan» 

Адрес: Республика Казахстан, г. Алматы, пр. Райымбека. 212 Б 
Вид деятельности: коммерческая и посредническая деятельность, 
маркетинг, производство товаров народного потребления и т.д); 
Первый руководитель: Жаналинов Арман Сабитович, 21.04.1967 г.р. 

100 % 

ТОО «Круст»  Адрес: Республика Казахстан, Алматинская область, г. Талгар, ул. 
Интернациональная, д.99 
Вид деятельности: производство сельскохозяйственной продукции, в том 
числе снеки, чипсы и т. д  
Первый руководитель: Калтаев Тимур Сейткарымович, 15.06.1977 г.р. 

100% 

ТОО «Алматы Снэк 
Фуд» 

Адрес: Республика Казахстан, Алматинская область, г. Талгар, ул. 
Интернациональная, д.99 
Вид деятельности: производство сельскохозяйственной продукции, в том 
числе снеки, чипсы и т. д 
Первый руководитель: Калтаев Тимур Сейткарымович, 15.06.1977 г.р. 

100% 

Общество с Адрес: Кыргызская Республика, г. Бишкек, ул. Манаса, 40 100% 
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ограниченной 
ответственностью 
«Express Trading» 

Вид деятельности: дистрибуторская деятельность 
Первый руководитель: Кузнецов Игорь Александрович, 27.04.1965 г.р. 

 
3.6.1 Финансовые показатели организаций, в уставном капитале которых Эмитент владеет 
долей 30% и более 
 
Таблица 3.6 - Основные показатели организаций, в которых Эмитент владеет 30% и более на 01.07.07 г.,  
тыс. тенге 

 Собственный капитал Активы Объем реализации Чистый доход 
АО «PRG Bottlers» 3 405 533   8 403 564  2 087 612   88 073  
ТОО «Tealand» 204 076   3 167 081  776 932   48 402  
ТОО «Космис» 98 072   1 243 585  137 164   42 285  
ТОО «Uni Commerce Ltd» 729 505   15 542 882  11 041 757   976 584  
ОсОО«Express Trading» 30 677   273 342  384 750   2 268  
ТОО «Алматы Снэк Фуд» -148 134   383 544  73 319   -218 837  
ТОО «Круст» -3 922   91  0  -46  
ТОО «RG Brands 
Kazakhstan » 

162 444   17 937 454  7 229 633   204 539  

 
Таблица 3.7 - Основные показатели организаций, в которых Эмитент владеет 30% и более на 01.04.07 г., 
тыс. тенге 

 Собственный капитал Активы Объем реализации Чистый доход 
АО «PRG Bottlers» 2 632 123 7 735 895 478 648 -646 057 
ТОО «Tealand» -300 286 2 444 965 99 236 30 230 
ТОО «Космис» -124 041 1 178 148 73 559 -179 827 
ТОО «Uni Commerce Ltd» 2 395 240 9 003 467 5 445 500 96 892 
ОсОО«Express Trading» 26 927 185 532 297 740 -12 826 
ТОО «Алматы Снэк Фуд» -92 465 208 317 26 760 -163 168 
ТОО «Круст» -3 912 579 0 -36 
ТОО «RG Brands 
Kazakhstan » 

32 874 11 028 594 2 653 371 32 771 

 
Таблица 3.8 - Основные показатели организаций, в которых Эмитент владеет 30% и более на 01.01.07 г., 
тыс. тенге 

 Собственный капитал Активы Объем реализации Чистый доход 
АО «PRG Bottlers» 3 276 161 6 434 941 5 303 083 1 083 750 
ТОО «Tealand» -330 516 1 723 578 2 788 475 -329 628 
ТОО «Космис» 55 786 1 144 485 128 444 -130 115 
ТОО «Uni Commerce Ltd» 813 193 7 419 237 21 383 929 915 434 
ОсОО«Express Trading» 26 498 231962 808 831 2 068 
ТОО «Алматы Снэк Фуд» 70 704 206 738 157 179 13 542 
ТОО «Круст» -3 876 573 5  958 -2 944 
ТОО «RG Brands-
Kazakhstan» 

57 803 1 639 003 644 136 57 803 

 
Таблица 3.9 - Основные показатели организаций, в которых Эмитент владеет 30% и более на 01.01.06 г., 
тыс. тенге 

 Собственный капитал Активы Объем реализации Чистый доход 
АО «PRG Bottlers» 2 187 800 4 283 985 3 467 966 151 044 
ТОО «Tealand» -12 645 900 566 2 130 960 11 758 
ТОО «Космис» 0 368 982 557 202 1 921 
ТОО «Uni Commerce Ltd» 1 872 5 917 167 13 509 598 523 691 
ОсОО«Express Trading»                     5 163    139 998           523 373       7 137   
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Таблица 3.10 - Основные показатели организаций, в которых Эмитент владеет 30% и более на 01.01.05 г., 
тыс. тенге 

 Собственный капитал Активы Объем реализации Чистый доход 
АО «PRG Bottlers» 750 000 4 804 946 2 185 493 980 111 
ТОО «Tealand» -24 402 567 416 1 817 903 -22 004 
ТОО «Uni Commerce Ltd» 456 379 108 234 13 038 699 262 089 
 
3.6.2 Информация обо всех сделках или серии сделок, приведших к смене контроля над 
акциями (долями) Эмитента в размере 5% и более в капитале других юридических лиц за 
последние три года 

16 января 2004 г. единственным акционером Эмитента ТОО «Resmi Group Ltd» было 
принято решение о приобретении у компании International Food Trading SA доли в уставном 
капитале ТОО «Uni Commerce Ltd» в размере 99,9933 %. 

Эмитент также является владельцем 99,9% доли в уставном капитале компании ООО 
«Express Trading» c марта 2004 г. 

21 июня 2004 г. Эмитент приобрел у компании Entreprises Maggi S.A.(Швейцария, Веве) 
100% доли участия в уставном капитале ТОО «Космис». 

Решением Общего собрания акционеров Эмитента от 01.03.2006 г. создано ТОО «RG 
Brands Kazakhstan» со 100% долей в уставном капитале, государственная регистрация 
произведена 04.04.2006 г.  

1 октября 2006 г. Эмитент приобрел 100%-ые доли участия в уставном капитале ТОО 
«Компания Алматы Снэк Фуд» и ТОО «Круст» у ТОО «Resmi Group Ltd», которое в свою 
очередь приобрело указанные доли в январе 2006 г. у Сайднасимова Мурата Абдулазизовича 
(удостоверение личности № 000112604, место жительства: г. Алматы, ул. Радостовца, д.152, 
кв.41). 

 
3.7 Принадлежность Эмитента к группам, холдингам, концернам, ассоциациям 

Эмитент входит в промышленно-финансовую группу Resmi Group. 
 
3.8 Сведения о других аффилиированных лицах Эмитента 

Кроме указанных выше лиц, аффилиированные с Эмитентом лица представлены в таб. 
3.11 и 3.12. Организации, указанные в таб. 3.11, являются контролируемыми акционером 
Эмитента ТОО «Resmi Group Ltd.». 
 
Таблица 3.11 – Аффилиированные юридические лица Эмитента  

 Место нахождения Вид деятельности Руководитель 
ТОО «Resmi Commerce» 050057, г. Алматы, ул. 

М. Озтюрка, 7 
Инвестиционная деятельность Мажибаев Кайрат 

Куанышбаевич 
АО «Инвестиционный 
Финансовый Дом 
«RESMI» 

050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Брокерская и дилерская 
деятельность; управление 
инвестиционным портфелем 

Оспанов Айдар 
Идрисович 

ТОО «Resmi Investment 
House Almaty» 

050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Брокерская и дилерская 
деятельность 

Оспанов Айдар 
Идрисович 

ТОО «Astana Capital 
Advisors» 

050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Инвестиционная деятельность Оспанов Айдар 
Идрисович 

АО «НПФ 
«РЕСПУБЛИКА» 

050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Привлечение пенсионных 
взносов и осуществление 
пенсионных выплат 

Батыргожин Нурлан 
Кабашович 

ТОО «Smart way Ltd» 050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Инвестиционная деятельность Мажибаев Кайрат 
Куанышбаевич 

АО «ООИУПА Premier 
Asset Management» 

050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Инвестиционное управление 
пенсионными активами 

Долгиев Марат 
Макарбекович   

АО «НПФ Коргау» 050008, г. Алматы, ул. 
Толе би, 185 

Привлечение пенсионных 
взносов и осуществление 
пенсионных выплат 

Кайдаров Рустем 
Есимханович 

ТОО «Казахэксперт» 050057, г. Алматы, ул. Охранная деятельность Сурмин Александр 
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М. Озтюрка, 7 Александрович 
ТОО «Magnetic» 050057, г. Алматы, ул. 

М. Озтюрка, 7 
Инвестиционная деятельность Мажибаев Кайрат 

Куанышбаевич 
ТОО «Textile Group» 050034, г. Алматы, ул. 

Райымбека, 212 б 
Производство и реализация 
хлопчатобумажных тканей, 
пряжи, ватина, нетканых 
полотен и швейных изделий 

Кошкинбаев Еркин 
Жаксыбаевич 

АО «Текстильная 
компания АХБК» 

050062, г. Алматы, ул. 
Маречека, 1 

Производство 
хлопчатобумажных тканей, 
пряжи, нетканых материалов; 
Изготовление швейных изделий 

Зайцева Александра 
Михайловна 

АО «Макта» 050062, г. Алматы, ул. 
Маречека, 1 

Производство и реализация 
хлопчатобумажных тканей, 
пряжи, ватина, нетканых 
полотен и швейных изделий 

Кошкинбаев Еркин 
Жаксыбаевич 

ТОО «Almaty Cotton 
Plant» 

050062, г. Алматы, ул. 
Маречека, 1 

Производство и реализация 
хлопчатобумажных тканей, 
пряжи, нетканых материалов; 
Изготовление и реализация 
швейных изделий 

Кошкинбаев Еркин 
Жаксыбаевич 

ТОО «Three A Ltd» 050057, г. Алматы, ул. 
М. Озтюрка, 7 

Инвестиционная деятельность Канафин Аскар 
Ахилбекович 

ТОО «Ак Алтын» 050062, г. Алматы, ул. 
Маречека, 1 

Торговая деятельность Кошкинбаев Еркин 
Жаксыбаевич 

 
Таблица 3.12 - Аффилиированные физические лица Эмитента   

ФИО, год рождения Местожительство Примечание 
Мажибаев Кайрат Куанышбаевич, 1968 г. р. Председатель Совета директоров 
Мажибаев Куанышбай, 1944 г.р. отец  
Базарбекова Римма Базарбековна, 1944 г.р. мать 
Мажибаева Аида Сапаргалиевна, 1972 г.р. жена 
Мажибаев Диар Кайратович, 1992 г.р. сын 
Мажибаев Ансар Кайратович, 1997 г.р. 

РК, г. Алматы  

сын 
Кошкинбаев Еркин Жаксыбаевич, 1970 г.р. Член Совета директоров 
Кошкинбаев Жаксыбай Жунусович, 1945 г.р. отец 
Аханова Рыскуль Бахтияровна, 1947 г.р. мать 
Данышпанова Айжан Бексыргановна, 1976 г.р. жена 
Жаксыбаев Адыл Жаксыбаевич, 1977 г.р. 

РК, г. Алматы 

брат 
Жаналинов Арман Сабитович, 1967 г.р. Член Совета директоров 
Жаналинова Алмагуль Нурановна, 1968 г.р.  жена 
Жаналинова Жулдыз Армановна, 1991 г.р. дочь 
Жаналинова Алуа Армановна, 1999 г.р. 

РК, г. Алматы 

дочь 
Канафин Аскар Ахилбекович, 1972 г.р. Член Совета директоров 
Кайдаулова Альбина Баязитовна, 1942 г.р. мать 
Канафина Динара Есбулатовна, 1977 г.р. жена 
Канафина Анель Аскаровна, 1994 г.р. дочь 
Канафин Элжан Аскарович, 1997 г.р. 

РК, г. Алматы  

сын 
Норскотт Аллан, 1936 г.р. РК, г. Алматы  Независимый директор 
Френк Бенаму, 1960 г.р. РК, г. Алматы  Независимый директор 
Баязеров Руслан Даулеткеримович, 1976 г.р. Член Правления 
Есмуканова Алия Каримовна, 1976 г.р. жена 
Баязерова Амира Руслановна, 2004 г.р. 

РК, г. Алматы 

дочь 
Джамбуршина Анар Алимовна, 1973 г.р. Член Правления 
Джамбуршин Алим, 1943 г.р. 

РК, г. Алматы 
отец 

Калтаев Тимур Сейткарымович, 1977 г.р. Член Правления 
Калтаева Алия Манатовна, 1982 г.р. жена 
Сейткарим Джамиля Тимуровна, 2005 г.р. 

РК, г. Алматы 

дочь 
Киямбеков Максат Егембердыевич, 1974 г.р. Член Правления 
Жумабаева Айнур Орынбайулы, 1975 г.р. жена 
Киямбекова Малика Максатовна, 1996 г.р. 

РК, г. Алматы 

дочь 
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Егембердин Айбек Максатулы, 1998 г.р. дочь 
Егембердин Райымбек Максатович, 2004 г.р. сын 
Нурмухамбетов Таир Кадралиевич, 1978 г.р. РК, г. Алматы Член Правления 
Нурмухамбетова Дамира Калмукановна, 1977г.р.  жена 
Нурмухамбетов Нурлан Таирович, 1994 г.р. сын 
Нурмухамбетов Мансур Таирович, 2003 г.р. сын 
Нурмухамбетов Жангир Таирович, 2004 г.р. 

 
сын 

Щучкин Виталий Викторович, 1977 г.р. Член Правления 
Ечина Ирина Петровна, 1976 г.р. жена 
Щучкин Филипп Витальевич, 2004 г.р. 

РК, г. Алматы 

сын 
Агыбаев Аскат Ерикжанович, 1976 г.р. Член Правления 
Агыбаева Зоя Владимировна, 1976 г.р. жена 
Агыбаева Камила Аскатовна, 2005 г.р. 

РК, г. Алматы 

дочь 
Батыргожин Нурлан Кабашович, 1963 г.р. РК, г. Алматы Заместитель Председателя Совета 

Директоров по вопросам прямых 
инвестиций АО «ИФД «RESMI», 
вице-президент АО «НПФ 
«Коргау» 

Оспанов  Айдар Идрисович, 1975 г.р. 

 

Председатель Правления АО 
«ИФД «RESMI», Председатель 
совета директоров АО «ООИУПА 
«Premier Asset Management» 

Долгиев Марат Макарбекович, 1978 г.р. РК, г. Алматы Председатель Правления АО 
«Premier Asset Management», Член 
Правления АО «ИФД «RESMI» 

 
3.9 Операции со связанными сторонами, проведенные Эмитентом за последний год 

В 2006 г. Эмитент осуществлял операции со следующими связанными сторонами: ТОО 
«Resmi Group Ltd.», ТОО «Uni Commerce», ТОО «Resmi Commerce», АО «Текстильная 
компания «АХБК» и АО «RG Securities». 

 
3.13 – Операции Эмитента со связанными сторонами за 2006 г. 

Связанные стороны Сумма, тенге Предмет сделки 
ТОО «Resmi Group Ltd.» 435 626 Услуги 
ТОО «Uni Commerce» 647 282 Торговый контракт 
ТОО «Resmi Commerce» 52 363 Услуги 
АО «RG Securities» 8 697 337 Брокерские услуги 
АО «Текстильная компания «АХБК» 43 533 Торговый контракт 
 Всего 9 876 141 - 

  
IIVV..  ООППИИССААННИИЕЕ  ДДЕЕЯЯТТЕЕЛЛЬЬННООССТТИИ  ЭЭММИИТТЕЕННТТАА  

 
4.1 Краткое описание общих тенденций в отрасли деятельности Эмитента 

 
Стабильное экономическое развитие Казахстана способствовало росту потребительского 

спроса со стороны населения Республики. Общие тенденции рынка не могли не отразиться на 
рынках продукции, производимой Эмитентом. Рассмотрим более подробно те сегменты, в 
которых Эмитент осуществляет свою деятельность. 

 
Рынок соков 

 
Потребление соков в Казахстане на душу населения растет достаточно быстрыми 

темпами и практически достигло уровня потребления таких стран как Россия и Словакия.   
 
Таблица 4.1 - Потребление соков на душу населения* 
Страны Словения Польша Венгрия Чехия Словакия Россия Казахстан 
Литр 57 36 35 25 18 17 15,7 

*По данным маркетинговой службы Эмитента 
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Таблица 4.2 - Размер рынка соков в Казахстане 
 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 

Объем рынка       
   Млн. долларов США 189 236 307 370 390 399 
   Млн. литры 150 179 235 283 326 370 
Рост  рынка в денежном 
выражении, % 

42 25 30 21 5 2 

Рост рынка в физических объемах, 
% 

38 19 31 21 15 14 

 
Положительное влияние на рынок соков и сокосодержащих напитков оказывают 

следующие факторы: 
§ Улучшение экономической ситуации; 
§ Повышение покупательской способности населения; 
§ Развитие культуры «здорового образа жизни»;  
§ Возрастающий интерес потребителей к экологически чистым продуктам.  
 
Рассмотрим основные тенденции рынка соков Казахстана. 
Потребление соков в Казахстане можно охарактеризовать двумя основными 

тенденциями. Во-первых, это стабильный рост потребления традиционных соков, а, во-
вторых, более быстрый рост потребления новых видов сокосодержащих напитков.   

Что касается структуры рынка в зависимости от ценовых предпочтений потребителей, то 
большую часть рынка занимает продукция среднего ценового сегмента. В то же время по 
данным Эмитента ожидается рост потребления соков, находящихся в ценовом сегменте выше 
среднего. Данная ситуация станет возможна благодаря дальнейшему росту доходов населения, 
а также развитию новых направлений в производстве соков: соки, обогащенные витаминами и 
минералами, фруктово-овощные смеси, соки на молочной основе. 

 
Таблица 4.3 - Продажи соков по сегментам 
Ценовая сегментация рынка, % 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 

Премиальный  1 1 1 1 1 1 
Высокий средний 11 10 10 12 13 15 
Средний 61 57 55 50 45 43 
Низкий средний 9 15 20 26 29 33 
Низкий 18 18 14 11 9 6 
Источник: ACN DJ’2007, Marketing Intelligence Forecast  

 
Также можно говорить о том, что растет потребление соков в экономичной упаковке 

(2,0л. и 1,5л.), их доля составляет 25% на рынке. Рост экономичной упаковки связан с ростом 
ежедневного потребления сока. Тот факт, что натуральные соки сегодня уже прочно вошли в 
повседневный рацион, сказался на снижении сезонных колебаний в потреблении. Тем не 
менее дополнительный спрос на соки отмечен в зимне-весенний период и объясняется это  
недостатком свежих овощей и фруктов, главными источниками витаминов и минеральных 
веществ, необходимых для нормальной жизнедеятельности организма. 

Конкурентная борьба на рынке соков идет между такими производителями как Раимбек 
Боттлерс, RG Brands, Кока-Кола Алматы Боттлерс, и Лебедянский.  
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36,70%

20,20%
8,40% 5,60%

29,10%

Раимбек Ботлерс RG Brands
Кока-кола Алматы Ботлерс Лебедянский
Прочие  

 
Основной производимой продукцией Эмитента являются 100% натуральные соки  

высокого качества с широко известными на территории Казахстана товарными знаками «Да-
Да», «Gracio», а также напиток «Нектар Солнечный», выпускаемые в упаковках по 1,0 л. и 0,2 
л.  

В 2005 г. Эмитент ввел инновационную упаковку 1,5 литра Tetra Pak, учитывая рост 
семейной упаковки, что приведет к увеличению потребления соков компании. Соки «Gracio» 
разливаются по 12 различным вкусам, ассортимент соков «Да-Да» насчитывает 9 различных 
вкусов, «Нектар Солнечный» включает в себя 8 вкусов. В августе 2006 г. Эмитентом начато 
производство тонизирующего сокосодержащего напитка в PET упаковке «Gracio Hit» (4 
вкуса). Также в начале 2007 года осуществлен запуск напитков под уже давно популярной в 
Казахстане и Кыргызстане маркой Da-Da - «Da-Da Day»- 6 вкусов с содержанием фруктовой 
доли не менее 20%. Таким образом, новая продукция Эмитента будет представлена в двух 
ценовых сегментах и ориентирована на различные уровни потребителей. 

В дальнейшем рост продаж «RG Brands» будет обеспечен за счет  роста рынка, четкой 
брендинговой стратегии для всех трех брендов портфеля и релевантной коммуникации для 
целевой аудитории, инноваций в области упаковки, качества всех трех брендов и увеличения 
дистрибуции.  

 
Рынок газированных напитков 
 
В 2006 г. рынок газированных напитков Казахстана вырос на 12% в сравнении с 2005 г. 

(Canadean 2006). 
В целом рынок газированных напитков можно разделить на два больших сектора: А-

бренды (мировые торговые марки) и В-бренды (местные бренды). Большую часть рынка 
занимают А-бренды, т.е. продукция компаний Pepsi, Coca-Cola. Местные бренды занимают 
гораздо меньшую долю рынка. Эмитент осуществляет свою деятельность на рынке 
газированных напитков под брендами «Pepsi», «7-up», «Miranda».  

Данные о развитии рынка газированных напитков представлены в таб. 4.4 
 
Таблица 4.4 - Размер рынка газированных  напитков в Казахстане 

Газированные напитки 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 
Объем рынка, млн. долларов 185 231 271 308 346 389 
Объем рынка, млн. л. 402 452 485 519 551 584 
На душу населения, л. 27 30 32 34 36 39 
Рост рынка в суммовом 
выражении, % 

25 25 17 14 12 12 

Источник: ACN DJ’2007, Canadean 2006, Marketing Intelligence Forecast  
 

Рисунок 1. Основные производители соков в Казахстане в 2006 г. 



Финансовый консультант  

19 

Несмотря на то, что рынок газированных напитков продолжает развиваться, все большую 
долю рынка отвоевывают такие категории как вода, соки, сокосодержащие напитки. Но рынок 
газированных напитков по-прежнему остается одним из самых крупных в денежном 
выражении.   

Рынок прохладительных напитков подвержен  влиянию сезонности в летние месяцы и 
праздничные дни.  А - игроки (PepsiCo & CCI) развивают потребление в течение года через 
постоянную ТВ поддержку, развитие семейной упаковки для потребления дома, постоянное 
проведение рекламных акций  и увеличение холодильной инфраструктуры в точках продаж.  

Конкурентная борьба на рынке газированных напитков развивается среди таких крупных 
производителей как PRG Bottlers (компания, входящая в АО «RG Brands»), Кока-Кола Алматы 
Боттлерс, а также производителей B–брендов.  

 
 
 

                    

19,20%

41%

39,80%

PRG Bottlers Кока-Кола Алматы Боттлерс Б – бренды 

 
Рынок бутылированной воды 

 
Рынок бутылированной воды является одним из самых крупных сегментов рынка 

прохладительных напитков. По потреблению воды Казахстан опережает такие страны как 
Россия и Украина, и приближается к уровню Польши и Чехии. 
 
Таблица 4.5 – Потребление бутылированной воды в мире в 2006 г. 
Страны Германия Франция Румыния Польша Чехия Украина Россия Казахстан 
Литр 93 80 48 56 62 19 15 56 

Источник: Canadean 2006, Internet 
 

Таблица 4.6 - Размер рынка бутылированной воды в Казахстане 
 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 
Объем рынка, млн. долларов 192 242 301 350 403 443 
Объем рынка, млн.  л 659 748 835 915 1003 1091 
На душу населения, л. 44 50 56 61 66 72 
Рост рынка в суммовом 
выражении,% 

42 26 24 16 15 10 

Источник: ACN ON’2006, Canadean 2006, Marketing Intelligence Forecast  
 
Вместе с тем потребление воды в качестве прохладительного напитка замедляется, так 

как растет потребление альтернативных продуктов, например, холодного чая.  
Рынок воды на 88% состоит из газированной воды, остальные 12% это негазированная 

вода. Минеральная вода составляет 77% от общего объема рынка, а столовая 23%. (Canadean 
2006). 

Рисунок 2. Структура рынка газированных напитков в 2006 г. 
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К общей тенденции относится снижение фрагментированности рынка воды. 3 локальных 
игрока занимают более 70% рынка, международные производители только 5%. Бренды 
компаний «Алекс» и «Асем-Ай» под названием «Сары-Агаш» занимают 43%, «Тассай» - 18%, 
«Бон Аква» и «Аква Минерале» вместе 5%, остальные 34% занимают многочисленные 
сезонные, локальные игроки. (ACN, ON’2006).   

На рынке продукция Эмитента представлена под торговой маркой «AquaMinerale». В 
начале 2007 г. Эмитент запустил производство газированной и негазированной воды под 
маркой «AquaFina».  
 

Рынок UHT молока в Казахстане 
 

Размер рынка UHT молока в 2006 году составил 67 млн. долларов США против 48 млн. 
долларов в 2005 году. Рост рынка молока в 2005 году составил 52%, в 2006 г.- 45%. Средний 
показатель потребления молока UHT составляет около 4 литров в год. 
 
Таблица 4.7 - Потребление UHT молока в Казахстане 

 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 2010 г. 2011 г. 
  Объем рынка, млн. долларов 30 48 67 87 110 134 162 190 
Объем рынка, млн. л. 33 50 70 90 108 126 144 161 
На душу населения, л 2,2 3,3 4,6 6 7 8 9,2 10 
Прирост рынка в суммовом 
выражении, % 

30% 60% 40% 30% 26% 22% 21% 17% 

Источник: Tetra Pak, 2006 

Таким образом, к 2009 году объем рынка UHT молока составит 126 млн. литров или 134 
млн. долларов США. Сейчас уровень потребления UHT молока в Казахстане значительно 
ниже уровня развитых стран (таб.4.8). 
 
Таблица 4.8 - Потребление UHT молока, л/год на чел. 
Китай Франция Германия Казахстан Латвия Молдова Польша Россия Турция 

4,3 59,9 33,5 4,4 1,8 5,0 19,8 7,8 10,7 
Источник: Tetra Pak, 2006 

Культура потребления UHT молока в Казахстане активно развивается благодаря 
постепенному отказу потребителей от неупакованного и пастеризованного молока. UHT 
молоко потребляют 35% населения в возрасте от 17 до 35 лет, в основном городские жители. В 
Западном Казахстане потребление значительно выше и достигает 40-45%. 

Специфика производства молока и молочной продукции такова, что наибольшие объемы 
производства молока приходятся на весну, лето, а наибольшее количество потребления молока 
и молочных продуктов приходится на осень и зиму, что способствует развитию производства 
молока с длительным сроком хранения. 

Также сегодня при покупке молока потребитель уделяет особое внимание проценту 
содержания жирности и свежести продукта. Таким образом, производители, пытаясь 
предугадать тенденции потребительских предпочтений, выпускают более облегченные виды 
молока (0,8%, 1% жирности), либо более насыщенные жирами для потребления с чаем (6%). 
Также производители обогащают продукт витаминами и полезными минералами, делая его 
еще более полезным и привлекательным для потребителя. 
 
Таблица 4.9 - Динамика продаж UHT молока в Казахстане 

 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 
Молоко       
Продажи (млн. долл.) 1 (6 мес.) 5,3 7,2 13 20,3 27,7 
Ежегодный рост продаж, (%)  430% 71% 80% 56% 36% 
Объем продаж (в тыс. тоннах) 3 7,8 9,6 15,2 21,1 27,5 
Ежегодный рост объема, (%)  160% 23% 58% 39% 30% 
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На рынке UHT-молока Компания присутствует с брендами «Мое» и «Зорька».  
Эмитент планирует увеличить продажи производимой молочной продукции за счет 

фокусирования на бренде «Мое». Целевой аудиторией торговой марки являются потребители 
в возрасте 25-40 лет, которым необходим здоровый и полезный продукт с большим 
количеством витаминов и полезных веществ для активного образа жизни.  

Основные игроки рынка молока представлены на рис. 3  
 
 
 
 

               
Рынок чая 

 
Казахстан занимает одно из ведущих мест в мире по потреблению чая на душу 

населения.  Стоимостной объем рынка чая в 2006 году составил 155 млн. долларов США. В 
настоящее время уровень среднедушевого потребления чая в Казахстане составляет 1,4 кг в 
год.  
 
Таблица 4.10 - Потребление чая в разных странах  
Страны Англия Ирландия Новая 

Зеландия 
Ливия Австралия Ирак Гонконг 

кг 4,4 3,7 3,05 2,7 2,9 2,4 1,4 
Страны Шри-Ланка Китай Канада Нидерланды Япония Индия Россия 
кг 1,4 1,4 1,1 0,8 0,7 0,28 0,24 

Источник: по данным маркетинговой службы Эмитента  
 
Таблица 4.11 - Потребление чая в Казахстане 

 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 2010 г. 2011 г. 
Объем рынка, млн. долл. 143 153 164 175 187 201 215 230 
Объем рынка, млн. кг. 20,9 20,9 20,9 20,9 20,9 20,9 20,9 20,9 
На душу населения, кг. 1,4 1,4 1,4 1,4 1,4 1,4 1,4 1,4 
Прирост рынка в 
суммовом выражении,% 

7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 7% 

Источник: ACNielsen, Canadean, internal data 

Физический объем рынка чая в Казахстане остается неизменным, но растет в денежном 
выражении, что связано с ростом  сегмента High Мedium, премиального чая и сокращением 
продаж через открытые рынки. В 2007 году размер рынка оценивается на уровне 175 млн. 
долларов США. Основная часть чайного рынка состоит из рассыпного чая, который 
импортируется из различных стран, преимущественно из Индии, Кении, Шри-Ланки и Китая.   

40%
15%

13%

9%
5% 5% 13%

Раимбек Боттлерс Агропродукт Космис 
Шин-Лайн Вимм-Билль-Данн Фуд Мастер 
Прочие 

Рисунок 3. Основные производители UHT-молока в 2006 г. 
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Рынок чая не подвержен сезонным колебаниям и потребление чая в течение года 
сохраняется почти на одном уровне.  

В Казахстане приоритетным в предпочтении потребителей остается черный чай без 
добавок – 96.8% от общего объема потребляемого чая. Доля рынка фруктового чая - 0,9%, 
зеленого - 2,3%.  

Вследствие стагнации рынка происходит постепенное вытеснение нишевых сегментов и 
консолидация рынка в отношении:  

§ Типа продукта: сокращается доля зеленого, фруктового, листового чая;  
§ Видов упаковки: сокращается доля нестандартных упаковок;  
§ Игроков: крупные игроки вытесняют с рынка более мелких.  

 
На сегодняшний день в Казахстане 5 компаний контролируют 80% производства и 

поставок чая на Казахстанский рынок. Инновации в чайной отрасли связаны в первую очередь 
с изменениями в упаковке и в чайных оригинальных смесях (рецептурах). Компании, 
конкурирующие на данном рынке, наращивают мощности по производству чая и стремятся 
расширить свою сеть дистрибуторов. 

Основными конкурирующими компаниями являются «JV Gokal», «Алыс», «Алматинский 
чай», «Orimi». Доля рынка компании «Tealand» за период октябрь-ноябрь 2006 г. составила 
19,6%, «JV Gokal»-37,8%, «Алыс»-11,6%, «Алматинский чай»-11,1%, «Orimi»-6,8%.  

Кроме Tealand, доля рынка в годовой период растет только у JV Gokal. Остальные 
конкуренты теряют долю рынка. JV Gokal показывает рост на 3,6 ppt. за год. «Алматинская 
чаеразвесочная» потеряла 3,7 пунктов за год и переместилась на 4 место, пропустив вперед 
«Алыс».  

В будущем рост потребления чая прогнозируется за счет переключения потребителей с 
мелких брендов благодаря высокому качеству чая, ростом сегмента пакетированного чая.  

 
Рынок снеков в Казахстане 

 
Казахстан относится к рынкам, где потребление снеков находится в процессе 

становления. Соответственно данный рынок в Казахстане имеет огромный потенциал для 
роста. Данные по развитию рынка снеков Казахстана можно увидеть в таб. 4.12 и 4.13. 
 
Таблица 4.12- Потребление снеков в разных странах, 2006 

Страны Казахстан Россия Европа США 
кг 0.9 0.8-1.2 5-7 7-12 

Источник: Analyitica Strategica  
 
Таблица 4.13- Потребление снеков в Казахстане 

 2004 г. 2005 г. 2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 
Объем рынка, млн. долларов 39,0 60,5 93,5 137,4 194,7 265,8 
Объем рынка, млн. кг. 6,2 9,0 13,0 17,0 21,8 27,2 
На душу населения, кг 0,4 0,6 0,9 1,1 1,4 1,8 
Прирост рынка в денежном 
выражении, % 

50% 48% 47% 40% 35% 30% 

Источник: ACNielsen 

Рынок соленых снеков в Казахстане состоит из трех главных сегментов: орешки, чипсы и 
сухарики, которые занимают соответственно 24%, 25% и 51% в натуральном выражении и 
15%, 42% и 42% - в денежном.  

Динамичный прирост демонстрируют все три сегмента, хотя наиболее быстрорастущими 
среди них являются орешки (+127% по сравнению с 2005 г) и чипсы (+42%). 

Так как снеки являются продуктом импульсного спроса, основными каналами 
распространения для них являются мелкие магазины (55%). Через открытые рынки продается 
всего 8% снеков. 
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Рынок снеков подвержен сезонным колебаниям, в значительной степени 
коррелирующими с сезонными колебаниями рынка пива, так как снеки – сопутствующий 
продукт при потреблении пива. Однако в последнее время все более и более развивается 
самостоятельное потребление снеков. 

В наиболее развитых сегментах – производстве сухариков и чипсов – отмечена 
тенденция к консолидации рынка, которая реализуется через покупку российскими игроками 
местных казахстанских компаний.  

Так, в 2006 г. были произведены две крупные сделки: компания «Марта-М» («Сибирский 
берег») выкупила «Болжау», а «Бриджтаун Фудс» - «Спайс Фуд». В результате «Марта-М» 
занимает 42% рынка чипсов и 95% рынка сухариков, а компания «Бриджтаун Фудс» - 32% 
рынка чипсов. 

В премиальном сегменте чипсов также присутствуют международные игроки, а именно 
«P&G» и «Frito-Lay», которые занимают соответственно 6% и 3% рынка чипсов. 

Рынок орешков пока остается крайне разрозненным и фрагментированным. Фактически 
единственным национальным дистрибьютором в этом сегменте является «RG Brands».  

Как правило, все бренды на рынке снеков Казахстана находятся в процессе становления. 
У большинства брендов отсутствует четко выраженное позиционирование. Рекламная 
поддержка крайне ограничена. Все это создает предпосылки для вхождения на рынок новых 
игроков.  

 
Общие  тенденции развития 
 
В целом, в ближайшем будущем можно прогнозировать дальнейший рост рынков 

товаров, производимых Эмитентом. Эмитент планирует обеспечить рост продаж за счет 
следующих действий: 

§ Развитие зонтичных брендов, 
§ Дифференциация от конкурентов; 
§ Поддержание высокого качества продуктов; 
§ Высокий уровень национальной дистрибуции; 
§ Постоянная маркетинговая поддержка.  

 
Касательно планов по региональной экспансии в страны Центральной Азии и России, то 

результаты исследований этих рынков подтверждают их привлекательность в плане большего 
размера и наличия меньшей конкуренции, чем на внутреннем казахстанском рынке. Эмитент 
намеревается использовать близость значительных по своему объему рынков в приграничных 
с Казахстаном южных регионах России, а также относительно низкий уровень насыщенности 
и конкуренции на рынках Киргизии и Узбекистана. 
 
4.2 Сведения об условиях важнейших контрактов, соглашений, заключенных Эмитентом, 
которые могут оказать существенное влияние на деятельность листинговой компании 

Важнейшие действующие контракты, заключенные Эмитентом, в основном являются 
лизинговыми. Нет никакого риска их расторжения в связи со своевременным выполнением 
Эмитентом своих обязательств по условиям данных договоров. После завершения сроков 
договоров лизинга, оборудование в основном выкупается в собственность Эмитента. Все 
остальные договоры имеют возможность пролонгации. 
 
Таблица 4.14 – Важнейшие контракты Эмитента 
№ Компания Предмет договора Заключение договора 
1 Pepsi Cola Inter. Cork (Ирландия, Корк) Франчайзинг Pepsi § 1998 г. - действующий 
2 Tetra Laval Inter. S.A. 

(Швейцария, Пулли) 
Лизинг упаковочного 
оборудования 

§ 2004 г. – действующий 
§ 2005 г. - действующий 

3 ТОО «Tetra Pak Казахстан Ltd» 
(Казахстан, Алматы) 

Обслуживание оборуд-я и 
запасные части 

§ 1999  г.  - действующий 
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4 Tetra Pak Service Ltd  
(Швейцария, Лозанна) 

Упаковка § 2004 г. - действующий 

 
4.3 Лицензии, необходимые для осуществления основной деятельности 

Эмитенту нет необходимости получать лицензии для осуществления своей основной 
деятельности. 
 
4.4 Объемы реализованной продукции за последние три года 

Наибольший удельный вес в объемах реализованной продукции Эмитента по основному 
виду деятельности в 2006 г. занимают газированные напитки – 31,63%, затем идут товары, 
предназначенные для перепродажи – 22,97%, соки – 22,85%, чай – 17,93% и молоко – 4,63% 
(табл. 4.15). В общем объеме продукции, поставляемой на экспорт, большую часть занимают 
напитки- 35,93%, далее – соки (31,49%), товары, предназначенные для перепродажи – 19,82%, 
чай – 12,22% и молоко – 0,53%. 
 
Таблица 4.15  – Объемы реализованной продукции Эмитента, тыс. тенге 

Наименование продукции  2004 г. 2005 г. 2006 г. 
Реализовано продукции всего, в т.ч. 10 924 157 14 835 433 19 077 681 
   По основному виду деятельности: 10 713 306 14 309 912 18 376 168 
   соки 2 627 626 4 043 778 4 198 067 
   напитки 2 522 745 2 605 915 5 812 805 
   чай 2 072 960 2 879 940 3 295 388 
   молоко 169 925 482 044 850 808 
   товары, приобретенные для перепродажи 3 320 050 4 298 235 4 220 100 
   Доходы от реализации на экспорт, всего, в т.ч. 210 851 525 521 701 513 
    соки 76 518 151 676 220 913 
    напитки 111 504 169 975 252 077 
    чай 22 828 55 769 85 729 
    молоко - - 3 746 
    товары, приобретенные для перепродажи - 148 100 139 048 

 
Совокупные продажи газированных напитков, включая экспорт, за последние три года 

увеличились в 2,3 раза до 6,0 млрд. тенге. Аналогичный рост наблюдается по реализации 
соков. За анализируемый период совокупные продажи сока увеличились почти на 1,7 млрд. 
тенге, составив на конец 2006 г. 4,4 млрд. тенге. Рост реализации чая за три года также 
составил 1,6 раза до 3,38 млрд. тенге в 2006 г. Отметим, что в середине 2004 г. началось 
производство молока, что к концу года  принесло доходы на сумму 169,9 млн. тенге, а к концу 
2006г. общий объем реализации молока составил 854 554 тыс. тенге. Также в 2004 г. была 
получена выручка от продукции, предназначенной для перепродажи в 3,3 млрд. тенге, которая 
в 2005 г. выросла до 4,4 млрд. тенге (с учетом экспорта), в 2006 г. произошло небольшое 
снижение на 1,96%. 

 
4.5 Факторы, позитивно и негативно влияющие на доходность продаж по основной деятельности 
Эмитента 

На доходность продаж в деятельности Эмитента положительно влияют: 
§ рост объемов продаж в физическом выражении; 
§ ревальвация тенге относительно доллара; 
§ снижение цен на основное сырье концентраты, чай и т.д.; 
§ изменение конъюнктуры рынка в сторону более дорогих продуктов; 
§ модернизация и внедрение современного оборудования и др. 
Обратная тенденция данных факторов может негативно сказаться на доходности продаж 

Эмитента. 
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4.6 Деятельность Эмитента по организации продаж своей продукции 
4.6.1 Поставщики Эмитента 

Эмитент оценивает поставщиков и покупает только у тех, кто может удовлетворять 
требования к уровню качества. В компании четко определена ответственность за оценку и 
контроль показателей качества поставщиков. Отдел Обеспечения Качества непрерывно 
контролирует уровень качества поставляемой продукции, постоянно совершенствуя или 
улучшая вкусовые качества продукции. Лаборатория компании сертифицирована в 
республиканских органах по стандартизации и сертификации. Требования потребителей 
являются основополагающим фактором при выборе рынка сырья. Анализ, выбор и оценка 
возможного поставщика проводится с учетом качества поставляемого сырья, уровня цен, 
доступности и надежности. Четко разработана структура взаимоотношений с партнерами, 
выбор которых основывается на принципах надежности и стабильности. 

Импорт сырья и материалов осуществляется из Турции, России, Украины, Китая и 
Узбекистана. Заключены долгосрочные договора на поставку упаковочного материала Tetra 
Pak на прямую с завода - изготовителя «Tetra Pak». Фирма Tetra Pak регулярно проводит 
плановое и внеплановое сервисное обслуживание оборудования, что способствует 
бесперебойному выпуску качественного продукта.  

По сокам и газированным напиткам взаимодействия, как с местными, так и с 
зарубежными поставщиками строго закреплены долгосрочными договорами на выгодных 
условиях (отсрочка по оплате от 30 до 210 дней, используя различные формы оплаты – прямые 
платежи, инкассо, аккредитивы), включающими полные требования к обеим сторонам. Каждая 
партия сырья, материалов в обязательном порядке сопровождается качественными 
документами и подвергается проверке перед использованием.  

Основными поставщиками чайного сырья являются индийские компании Asian Tea & 
Exports Ltd. (Калькутта) и Global Export (Калькутта), голландская Van Rees (Роттердам), шри-
ланкийские Amazon (Коломбо) и Expolanka (Коломбо), китайская Hunan tea Ltd. (Саньча) и 
кенийская компания LAB International (Мамбас). 

Основными поставщиками молока для ТОО «Космис» являются: ТОО «Сары-Агаш» 
(Казахстан, Костанай), ООО «Владимировское» (Россия, Владимир), ТОО «Турар» (Казахстан, 
Костанай), ТОО «Викторовское» (Казахстан, Костанай), ТОО «Баталинское» (Казахстан, 
Костанай).  

В целях получения высококачественного сырья, Эмитент начал организацию сети 
пунктов закупа сырого молока напрямую с частных подворий. На 01.07.2007 г. действовало 15 
молочно-приемных пунктов. Такая система работы также позволяет выплачивать реальную 
цену за молоко сельскому населению. В результате сельские жители имеют не только 
стабильный заработок, но и возможность роста поголовья скота в частных подворьях, что 
будет в дальнейшем способствовать образованию мелких животноводческих ферм.   

 Политика компании в области закупок материалов строится на принципах 
импортозамещения, так, например 70% всего объема упаковочного материала закупается у 
казахстанских компаний. 

 
Таблица 4.16 – Основные поставщики Эмитента 

Наименование 
поставщика 

Местонахождение Предмет поставки Сумма 
по договору,  
тыс. тенге 

Доля от всех 
поставок 

KP Chemical Cork Корея Полиэтилентерафталат 403 000  10,15% 
ООО «Росстар» Россия Алюминиевые банки 60 446 1,52% 
Pepsi Cola Inter.Cork Ирландия Концентрат 967 200 24,37% 
Vinmar Inter.Cork  США Полиэтилентерафталат 399 776 10,07% 
ЧП «Дуйсекеев» Казахстан Сахар 390 000 9,82% 
CHALIS 
INTERNATIONAL 

Китай Концентраты соков 1 026 038 25,85% 

Ege Trade ve Pazarlama Турция Концентраты соков 48 844 1,23% 
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AS 
TETRA PAK Ltd Швеция Упаковочный 

материал 
423 150 10,66% 

ТОО ACSENT 
(АКСЕНТ)  

Казахстан Консервированная 
продукция 

84 481 2,13% 

ТОО 
Продовольственный 
комбинат «Благо» 

 Казахстан Семечки, арахис, 
фисташки 

65 244 1,64% 

ТОО Интеллсервис  Казахстан Упаковочный 
материал 

24 229 0,61% 

ТОО Казполиграф  Казахстан Упаковочный 
материал 

10 533 0,27% 

АО Илийский 
Картонно-Бумажный 
Комбинат 

 Казахстан Упаковочный 
материал 

4 520 0,11% 

ТОО Тетра Пак 
Казахстан 

 Казахстан Запчасти к 
оборудованию 

14 416 0,36% 

ТОО Тетра Пак 
Казахстан 

 Казахстан Бумага 43 254 1,09% 

АО Илийский 
картонно-бумажный 
комбинат 

 Казахстан Коробка 4 460 0,11% 

Всего   3 969 591 100% 
 
4.6.2 Потребители Эмитента 

Всего по стране у Эмитента около 20 000 клиентов, доля крупных из них в общем объеме 
продаж составляет менее 1% (табл. 4.17). 
 
Таблица 4.17 – Доли крупных клиентов на 01.07.07 г. 

Наименование потребителя Города продаж Доля от общей  
выручки, % 

Гросс сеть супермаркетов, ТОО Интергросс Алматы, регионы 0,78 
Рамстор, ТОО «Рамстор Казахстан» Алматы, Астана 1,05 
Сеть супермаркетов «Пятерочка» (Сеть супермаркетов 7’Я) Алматы 0,85 
Cash&Carry  - Скиф Сауда ТОО Алматы 0,65 
Cash&Carry  - Скиф ТОО Алматы 0,75 
Aймар, сеть магазинов, ТОО Оптовый Клуб Алматы 0,64 
ТОО Сапар, дистрибьютор по оптовым рынкам г.Алматы Алматы 0,98 
«Ситицентр», ТОО Интерфуд Алматы 0,86 
ТД Атаба Атырау 1,02 
Прочие все города Казахстана 92,42 
Всего  100% 

 
Реализация продукции Эмитента происходит через систему прямых и косвенных продаж 

(дистрибуторы). Прямые продажи происходят через филиал компании и дочерних 
организаций с прямой доставкой до клиентов. Косвенные продажи осуществляются через 
дистрибуторов, которые продвигают товар далее до конечного потребителя. Такая система 
продаж является общей для всех видов продуктов Эмитента. 
 
4.7 Ключевые факторы, влияющие на деятельность Эмитента 
 
4.7.1 Сезонность деятельности Эмитента  

Рынок натуральных соков и прохладительных напитков подвержен влиянию сезонности. 
Летние месяцы и праздники ведут к повышению потребления соков и газированных напитков, 
в то время как в начале года всегда заметен спад потребления.  

Рынки чая и молока практически не подвержены сезонным колебаниям и потребление 
этих продуктов в течение года сохраняется почти на одном уровне.  
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Доли видов деятельности в общем доходе, которые носят сезонный характер, указаны в 
табл. 4.15. 
 
4.7.2 Доля импорта в сырье и материалах, поставляемых Эмитенту и доля продукции 
реализуемой на экспорт. 
 
Таблица 4.18 - Импорт сырья и материалов на 01.07.07 г. 

Импортер Наименование товара 
(услуги) 

Сумма, тыс. 
тенге 

Доля в поставляемом 
сырье и материалах 

(услугах) 
INKA Этикетки 43 366 4,32% 
Pepsi Cola Inter.Cork Концентрат 636 733 0,14% 
Vinmar Inter.Cork Концентрат 73 738 20,53% 
Росстар Алюминиевые банки 5 363 0,21% 
Plaskap  Пэтпреформы 73 633 14,91% 
TETRA PAK Упаковочный материал 6 373 36,77 
CHALIS INTERNATIONAL Концентраты 63 637 7,05 
Ege Trade ve Pazarlama AS Концентраты 533 5,86 
GAT FOOD Концентраты 53 633 2,61 
PAK PLASTIK SANAYI VE TICARET A.S.  Упаковочный материал 8 797 0,47 
ДОЙЛЕР Фирма Концентраты 86 859 9,39 
Van Rees Чай 86 960 56,18% 
Тетра Пак Экспорт  LTD Упаковка 86 666  4,53 
FRITO LAY GIDA SANAYI чипсы 75 839 2% 
FRUKO MESRUBAT SANAYI LTD. STI. напитки 63 839 10% 
GLAXOSMITHKLINE CONSUMER средства гигиены 64 839 9% 
J& J CILAG AG INTER средства гигиены 73 838 18% 
NESTLE WORLD TRADE кофе 89 037 32% 
SC JONSON WAX LTD бытовая химия 183 033 5% 
НЕСТЛЕ ФУД ООО детское питание 43 830 4% 
ООО СК ДЖОНСОН бытовая химия 92 735 20% 
Итого - 1 913 281 100% 

 
Таблица 4.19 – Продукция Эмитента, производимая на экспорт на 01.07.07 г. 
Наименование продукции (товара) на экспорт Сумма, тыс. тенге Доля от всех продаж, % 

Соки, сокосодержащие напитки 60 918 0,8164% 
Газированные напитки 90 609 1,2143% 
Чай 27 766 0,3721% 
Молоко - - 
Чипсы 52 0,0007% 
Снеки 1 181 0,0158% 
Товары, приобретенные для перепродажи 42 404 0,5683% 
Всего 222 930 2,9876 

 
Как видно из таб. 4.19, 2,99% от всех своих продаж Эмитент реализует на экспорт, 

продукция экспортируется в Россию, Узбекистан и Кыргызстан.    
 

4.7.3 Сделки (сделок), которая (которые) должна (должны) быть совершены в течение шести 
месяцев, превышающей (превышающих) 50% балансовой стоимости активов не ожидается. 
 
4.7.4 Будущих обязательств, превышающих 50% балансовой стоимости активов, которые 
могут оказать влияние на деятельность Эмитента, нет. 
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4.7.5 Сведения об участии Эмитента в судебных процессах 
Эмитент не участвует в судебных процессах, по результатам которых может произойти 

прекращение или сужение деятельности Эмитента, наложение на него денежных и иных 
обязательств. Никаких административных санкций на Эмитента и его должностных лиц 
государственными органами и/или судом в течение последнего года не налагалось. 
 
4.7.6 Факторы риска 

Валютные риски  - связаны с колебанием валютных курсов. Величина валютного риска 
связана с изменением покупательной способности валюты, поэтому она находится в прямой 
зависимости от разрыва во времени между сроком заключения сделки и моментом платежа. 
Так как Эмитент свою продукцию реализует и в другие страны СНГ, то возникает риск 
неблагоприятного изменения курсов валют.  

Ценовой риск - риск, связанный с изменением рыночной цены финансового актива. 
Данный вид риска возникает в связи с тем, что Эмитент осуществляют свою деятельность в 
большей мере за счет заемных средств (банковские и облигационные займы), и через 
некоторый период времени должен выполнить свои обязательства по выплате заемных 
средств. Под влиянием рыночных колебаний стоимость финансового актива может измениться 
в неблагоприятную для компании сторону, что приведет к затруднениям по выполнению 
текущих обязательств перед клиентами или вкладчиками. Однако ценовой риск практически 
отсутствует, так как условия возврата и погашения займов оговариваются в договорах и 
проспектах выпуска облигаций. 

Инфляционный риск - риск, связанный с макроэкономическим положением в стране. 
При увеличении инфляции существует риск того, что реальный доход Эмитента может 
уменьшиться за счет высокого уровня инфляции. Однако независимо оттого, что Казахстан 
относится к странам с переходной экономикой, данный вид риска снижается в связи с 
проводимой правительством антиинфляционной политикой. 

Сезонный фактор - в отличие от рынка прохладительных напитков, который принято 
считать сезонным - рынок соков практически не имеет сезонности. В связи с тем, что 
натуральные соки прочно вошли в повседневный рацион населения, уровень потребления в 
течение года сохраняется на высоком уровне. Однако наибольший спрос на соки фиксируется 
в зимне-весенний  период на фоне снижения продаж свежих овощей и фруктов, которые 
являются главным источником витаминов и минеральных веществ, необходимых для 
нормальной жизнедеятельности организма.   

 
VV..  ФФИИННААННССООВВООЕЕ  ССООССТТООЯЯННИИЕЕ  ЭЭММИИТТЕЕННТТАА  

 
5.1 Нематериальные активы (НМА) Эмитента, на которых приходится более 5% балансовой 
стоимости нематериальных активов 

На 01.07.07 г. активами, на которых приходилось более 5% балансовой стоимости, 
является программное обеспечение (19,43% от всех НМА) и гудвилл (80,57% от всех НМА) 
 
Таблица 5.1 – НМА, на которые приходится более 5% балансовой стоимости НМА на 01.07.07 г., тыс. тенге 

Состав Первоначальная 
стоимость 

Амортизация Остаточная 
стоимость 

Доля от всех 
НА, % 

Программное обеспечение 30 700 11 765 18 935 19,43 
Гудвилл 78 507 - 78 507 80,57 

 
5.2 Основные средства Эмитента, на которых приходится более 5% от балансовой стоимости 
основных средств 

Стоимость основных средств по состоянию на 01.07.07 г. составляла 7,9 млрд. тенге (без 
учета незавершенного строительства) или около 39,90% от стоимости совокупных активов 
Эмитента. 
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Таблица 5.2– Основные средства Эмитента на 01.07.07 г., тыс. тенге 

Наименование Первоначальная 
стоимость 

Накопленный 
износ 

% износа Остаточная 
стоимость 

Доля, 
% 

Земля 1 065 268  -  -  1 065 268   16  
Здания и сооружения 592 976  34 499   9  558 477   9  
Машины и оборудование 5 647 189  1 216 351   10   4 430 838   68  
Транспортные средства 359 239  59 644   10   299 595   5  
Канцелярские машины и 
компьютеры 

64 299  24 345   20   39 954   1  

Офисная мебель 18 848  3 371  10   15 477   0  
Прочее 144 772  13 209   10   131 563   2  
Всего ОС 7 892 590  1 351 420     6 541 171   100  
Незавершенное 
строительство 

871 396  -  -  871 396 -  

Итого 8 763 986  -  -  7 412 567  -  
 
Здания и сооружения, а также машины и оборудование Эмитента (исключая «Uni 

Commerce», «Космис» и  «Express Trading») были переоценены по состоянию на 30 ноября 
2003 г. компанией «Райс Групп, Сентрал Эйжа», не связанной с ТОО «Resmi Group Ltd». 
Оценка была проведена на основе рыночной стоимости в соответствии с Международными 
Стандартами Оценки. Рыночная стоимость этих активов по состоянию на 30 ноября 2003 г. 
эквивалентна 2 573 796 тысяч тенге.   

Оценочной компании ТОО «Райс Групп, Сентрал Эйжа» (г. Алматы, пр. Достык, 46, кв. 
92) 21 декабря 2001 г. Министерством юстиции РК была выдана бессрочная генеральная 
лицензия на занятие деятельностью по оценке имущества № ЮР-0004-(33676-1910-ТОО). 
 
5.3 Незавершенное капитальное строительство 

На отчетную дату балансовая стоимость незавершенного строительства составила 871 
396 тыс. тенге. В частности Эмитентом ведется строительство новых производственных линии 
сокосодержащих напитков и чайной продукции в Алматинской области. 

 
Таблица 5.3 – Незавершенное строительство Эмитента на 01.07.07 г. 

 Сумма, тыс. тенге 
Незавершенное строительство, в т.ч. 871 396 
    оборудование к монтажу 301 683 

 
5.4 Инвестиции Эмитента 

Стоимость инвестиций Эмитента на 01.07.07 г. составляла 653 715 тыс. тенге.  
 
Таблица 5.4 - Инвестиции на 01.07.07 г., тыс. тенге 

Наименование Сумма, тыс. тенге 
Долгосрочные инвестиции в капитал других юридических лиц 0 
Портфель ценных бумаг, предназначенных для продажи 535 228 
в т.ч. ГЦБ - 
          НЦБ 535 228 
в т.ч.    долевые ценные бумаги 167 485 
             долговые ценные бумаги 367 743 
Прочие инвестиции  118 487 
Итого 653 715 

 
Таблица 5.5 – Обороты по инвестициям, тыс. тенге 

Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые обороты Сальдо на 
конец 

2004 520 057 4 291 564 4 634 409 177 212 
2005 177 212 7 648 512 7 267 334 558 390 
2006 558 390 7 648 512 7 434 722 772 180 
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5.5 Дебиторская задолженность Эмитента 
 
Таблица 5.6 – Дебиторы Эмитента, на которых приходится более 5% от всей дебиторской задолженности 
на 01.07.07 г. 

Наименование дебитора Предмет задолженности Сумма, тыс. тенге Доля от всей д/з, 
% 

Временная финансовая помощь 1 628 925 36,44 
За товар и услуги 332 840 7,45 

ТОО «Resmi Group Ltd», в т.ч. 

1 961 765 43,89 
ТОО «Казстроймодуль» Аванса за оборудование и 

материалы 562 087 12,57% 
KP CHEMICAL CORP. Аванс за сырье 368 639 8,25% 
ТОО «Three A» Временная финансовая помощь 195 526 4,37% 
ТОО «Алматыметаллинвест»  Аванс за стройматериалы 117 200 2,62% 
ТОО «Ануар Консьюмерс» (г. 
Атырау) 

За товар 
97 465 2,18% 

ТОО «Бакан-Актау» (г. Актау) За товар 88 402 1,98% 
Итого  3 391 084 75,86% 

 
Таблица 5.7 – Структура погашения дебиторской задолженности (ДЗ), тыс. тенге 

Суммы к погашению Наименование статей  Всего 
90 дней 180 дней 270 дней 360 дней более 1 г. 

Торговая ДЗ 380 579 380 579 - - - - 
Авансы выплаченные 1 845 723 1 476 465 369 258 - - - 
Другая задолженность 
покупателей и заказчиков 

345 266 345 266 - - - - 

Прочая ДЗ 1 898 658 1 666 093 232 565 - - - 
Итого 4 470 226 3 868 516 601 823 - - - 

 
Обороты по дебиторской задолженности 2006 г. основываются на данных 

неаудированной финансовой отчетности Эмитента за 2006 г.  
 
Таблица 5.8 – Обороты по краткосрочной дебиторской задолженности, тыс. тенге 

Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые 
обороты 

Сальдо на конец 

2004 3 826 645 8 351 642 7 202 892 4 975 395 
2005 4 975 395 7 648 512 7 131 811 5 492 096 
2006 5 492 096 6 474 884 7 687 955 4 279 025 

 
Таблица 5.9 – Обороты по долгосрочной дебиторской задолженности, тыс. тенге 

Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые 
обороты 

Сальдо на конец 

2004  -   -  -   -  
2005  -  -  -  - 
2006  -   -  -  - 

 
Таблица 5.10 – Обороты по дебиторской задолженности, возникающей в связи с реализацией продукции 
(оказанием услуг) по основной деятельности, тыс. тенге 

Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые обороты Сальдо на конец 
2004 3 821 640 4 751 222 3 669 132 4 903 730 
2005 4 903 733 41 506 048 41 054 081 5 355 700 
2006 5 355 700 19 300 549 20 773 357 3 882 892 

 
5.6 Акционерный капитал  

Обязательства акционеров по оплате своих акций выполнены в полном объеме. 
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Таблица 5.11 – Акционерный капитал Эмитента на 01.07.07 г. 
Оплаченный уставный капитал 1 801 642 тыс. тенге 

Общее количество акций 3 600 000 штук простых акций 
Количество размещенных акций 3 442 092 штук простых акций 

 
5.7 Займы Эмитента 
 
Таблица 5.12 - Займы Эмитента на 01.07.07 г. с дальнейшим погашением, тыс. тенге 

Суммы к погашению   

Банк Дата 
погашения 

Всего 
займов 

до 90 
дн. 

до 180 
дн. 

до 270 
дн. 

до 1 
года 

до 2-х 
лет 

до3-х 
лет 

более 
3-х 
лет 

Средн 
% 

«Казкоммерцбанк» Окт. 2008  791 338 150 196 256 394 71 933 312 816 - - - 11 
«БанкТуранАлем» Июль 2008 390 187 0 0 390 187 - - - - 11 
«ABN AMRO банк» Авг. 2008 260 000 0 0 0 260 000 - - - 8 
  1 441 525         
Облигации 2008 2 773 600 0 2 773 600 - - - - - 10 
Догоговора РЕПО 2007 1 059 543 0 0 1 059 543 - - - - - 
Банковские займы 
и облигации  

5 274 668 150 196 3 029 994 1 521 663 572 816 - - - - 

 
Таблица 5.13 – Финансовые обязательства Эмитента на 01.01.07 г., тыс. тенге  
 Сумма 
Долгосрочные финансовые обязательства, в т.ч. 3 037 406   
    Облигации 2 773 600 
    Аккредитив 263 806 
Краткосрочные финансовые обязательства, в т.ч.                4 157 218   
    Договора РЕПО  1 059 543 
    Банковские займы 1 441 525 
    Аккредитив 1 656 150 
 

Обороты по займам Эмитента за 2006 г. представлены согласно неаудированной 
финансовой отчетности за 2006 г. 
 
Таблица 5.14 – Обороты по займам, тыс. тенге 
Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые обороты Сальдо на конец 

2004 3 265 487 8 351 642 8 498 929 3 188 200 
2005 3 118 200 7 648 512 5 829 209 1 298 897 
2006 1 298 897   18 869 924 20 221 177 2 650 150  
 
5.8 Кредиторская задолженность Эмитента 

Долгосрочная кредиторская задолженность Эмитента на 01.07.07 г. представлена в 
качестве задолженности за оборудование по договорам лизинга (табл. 5.15). 
 
Таблица 5.15 - Долгосрочная кредиторская задолженность Эмитента, тыс. тенге 

Наименование 
кредитора  

Сумма Предмет задолженности Дата 
погашения 

Доля от всей ДЗ,% 

KHS MASCHINEN-
UND (Германия) 

54 463 За поставку оборудования 01.04.2010 г. 3,78 

KRONES AG 404 672 За поставку оборудования 01.05.2011 г. 28,09 
Обязательства по фин. 
аренде (долгосрочная 
часть), в т.ч. 

981 444  -  - 68,13 

Tetra Laval 587 552 Финансовый лизинг 
(оборудование) 

- 36,74 

Итого 1 440 579 - - 100,00 
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Таблица 5.16 – Краткосрочная кредиторская задолженность Эмитента по состоянию на 01.07.07 г., тыс. 
тенге 

Суммы к погашению 

Наименование кредитора Итого 
до 90 
дней 

до 180 
дней 

до 270 дней до 1 года 
Доля, % 

KRONES AG 797 454 318 981 239 236 239 236 -  29,01% 
HELKAMA FOSTE OY 266 976 -  266 976 -  -  9,71% 
VAN REES B. V. 175250 175 250 -  -  -  6,37% 
J& J CILAG AG INTER 140 163 107 818 32 345 -  -  5,10% 
NESTLE WORLD TRADE 107 809 82 930 24 879 -  -  3,92% 
KUIPERS Food Processing 
Machinery B.V. 

96 134 48 067 48 067 -  -  3,50% 

Дуйсекеев ЧП 84 556 -  84 556 -  -  3,08% 
AZIAN TEA&EXPORTS LTD 80 172 -  74 200 5 972 -  2,92% 
ПЕПСИ ИНТ.КОРК.ИРЛ. 75 910 75 910 -  -  -  2,76% 
Hastamat Verpackungtechnik 
GmbH 

57 507 20 538 20 538 16 431 -  2,09% 

Прочая кредиторская 
задолженность 

867 419 -  433 710 -  433 709 31,55% 

Итого 2 749 350 829 494 1 224 507 261 639 433 709  100% 
 

Обороты по кредиторской задолженности Эмитента за 2006 г. основываются на данных 
неаудированной финансовой отчетности за 2006 г. 
 
Таблица  5.17 – Обороты по долгосрочной кредиторской задолженности, тыс. тенге 
Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые обороты Сальдо на конец 

2004 39 453 2 569 764 2 573 328 35 889 
2005 35 889 3 894 651 3 848 624 81 916 
2006 81 916 664 733 100 064 646 585 
 
Таблица 5.18 – Обороты по краткосрочной кредиторской задолженности, тыс. тенге 
Год Сальдо на начало Дебетовые обороты Кредитовые обороты Сальдо на конец 

2004 1 011 570 8 351 642 6 665 082 2 698 130 
2005 2 698 130 7 648 512 6 170 893 4 175 749 
2006 4 175 749 4 635 475 4 862 249 3 948 975 
 
5.9 Финансовые результаты 
 
5.9.1 Анализ финансовых результатов 
 
Таблица 5.19 – Объем реализованной продукции, тыс. тенге* 

 2004 г. 05/04, 
раз 

 2005 г.  06/05, 
раз 

2006 г. 07/06, 
раз 

2007 г. 
(прогноз) 

Соки 2 627 626 1,2 3 216 888   1,3 4 198 067 - 6 300 990,35 
Газированные 
напитки 

2 522 745 1,8 4 446 263   1,3 5 812 805 - 8 724 593,53 

Упакованный чай 2 072 960 1,3 2 641 874   1,2 3 294 388 - 4 944 634,52 
Упакованное молоко 169 925 4,4 740 435   1,1 850 808 - 1 277 000,34 
Продукция для 
перепродажи 

3 320 050 1,0 3 264 452   1,3 4 220 100  6 334 060,26 

Всего 10 713 306 1,3 14 309 912   1,3 18 376 168 1,50 27 581 279 
*Без учета продукции, поставляемой на экспорт 

 
За 2004-2006 гг. доход от реализации продукции увеличился в 1,7 раза на 7,7 млн. тенге. 

При этом в 2005 г. и 2006 г. данный показатель увеличился в 1,3 раза.  
Компания планирует увеличить в 2007 г. объемы реализации по всем товарам, 

демонстрируя тенденцию к расширению деятельности. Так, прогнозируемый совокупный 
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доход от реализации в 2007 г. составляет 27,58 млрд. тенге, что в 1,5 раз выше аналогичного 
показателя 2006 г. 

 
Таблица 5.20 – Финансовые результаты Эмитента, тыс. тенге 
  2004 г. 2005 г. 2006 г. I кв. 2007 г. II кв. 2007 г. 
Активы 10 377 127 12 655 562 15 891 828 17 434 694 18 105 822 
Собственный капитал 3 096 515 3 922 058 4 060 957 5 456 159 5 198 341 
Чистый доход 991 896 922 788 887 811 297 545 779 561 
Доход от реализации 10 713 306 14 309 912 18 377 337 4 404 193 8 728 280 
Валовый доход 3 143 715 4 654 465 6 177 064 1 548 416 2 637 682 
 

Из расчета финансовых показателей видно, что Эмитент демонстрирует устойчивый рост 
по активам, в то же время рентабельность активов остается на довольно высоком уровне, 
несмотря на небольшое снижение чистого дохода в 2005 г. Это связано с увеличением 
расходов Эмитента, в первую очередь расходов по реализации продукции. 
 
5.9.2 Структура доходов и расходов Эмитента за последние три года 
 
Таблица 5.21 – Доходы Эмитента, тыс. тенге 

 2004 г.  2005 г.  2006 г. 
Доход от реализации, всего 13 744 220,4 19 933 830,7 23 414 776 
 По основному виду деятельности, в т.ч.  10 713 306,0 14 271 335,0 18 376 168 
   соки 2 627 626,0 4 043 778,0 4 198 067 
   газированные напитки 2 522 745,0 2 605 915,0 5 812 805  
   упакованный чай 2 072 960,0 2 879 940,0 3 294 388 
   упакованное молоко 169 925,0 482 044,0 850 808 
   для перепродажи 3 320 050,0 4 023 441,0 4 220 100 
Прочая реализация, в т.ч. 3 030 914,4 5 662 495,7 5 038 608 
  реализация материалов (услуг) 508 221,7 32 629,0 31 359 
  доход от аренды 2 839,4 56 577, 5 11 887 
  прочая реализация 73 530,1 5 573 289,2 4 995 362 
Доходы от реализации на экспорт, в т.ч. 210 851,3 525 521,0 701 513 
  соки 76 518, 3 151 676, 1 220 913 
  газированные напитки 111 504,9 169 975,3 252 077 
  упакованный чай 22 828,0 55 769, 2 85 729 
  упакованное молоко - - 3 746 
  для перепродажи - 148 100,4 139 048 
Прочие доходы 383 110,7 579 220,3 1 832 489 
Доход от не основной деятельности 295 119,1 269 525 24 359 
Всего 14 127 331,1 20 513 051,0 25 247 265 

 
Таблица 5.22 – Расходы Эмитента, тыс. тенге 

 2004 г.  2005 г.  2006 г. 
Себестоимость реализованной 
продукции 

7 569 591    9 620 851,0   12 234 425  

Сырье и материалы  4 441 534,0 5 871 034,8 8 464 465 
Товары 2 608 524,0 2 880 347,0 2 474 765 
Запасные части 14 086,8 37 723,3 105 144 
Электроэнергия  21 039,3 40 397,2 37 673 
Топливо 35 446,7 33 927,7 72 111 
Ремонтные работы 53 026,2 22 600,1 13 303 
Амортизация 235 278,0 396 587,4 495 963 
Заработная плата и отчисления 133 364,0 172 755,6 277 096 
Прочие расходы 27 292,0 165 477,9 293 904 
Расходы по реализации 1 389 093 2 739 863 2 939 894 
Командировочные, суточные 8 579,0 4 421 19 604 
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Рекламная акция, маркетинговые 
исследования 

576 077,0 755 101 1 027 152 

Возмещение маркетинга и рекламных 
акций 

-198 355,0 -76 353 -374 149 

Услуги по отгрузке на экспорт 1 845,6 5 991 9 235 
ФОТ (маркетинг) и налоги от ФОТ 133 211,0 497 320 628 975 
Транспортные расходы 0,0 609 634 736 650 
Прочие расходы по реализации 0,0 943 750 892 427 
Общие и административные расходы 644 720,9       533 413   1 076 113 
Страхование  18 985,0 36 159 23 617 
Услуги банка 133 318,0 173 667 118 034 
Услуги связи 10 283,0 15 684 21 878 
Износ не производственных ОС, НМА 28 259,0 35 655 38 798 
Штрафы, пеня 2 130,0 2 705 406 
ФОТ непроизводственного персонала 119 025,0 191 304 235 663 
Командировочные расходы 3 240,0 8 326 13 992 
Списание брака гот. продукции, 
материалов 

68 240,0 39 243 112 304 

Услуги брокера 225,4 402 15 212 
Консультационные услуги 174 342,0 315 537 307 592 
Расходы на аудит 8 048,0 - - 
Прочие административные расходы 61 984,5 -285 268 177 143 
Расходы по аренде - - 11 475 
Налоговые платежи, вкл. в общ. адм. 
расходы, всего, в т.ч. 

58 410,1 34 186 118 682 

Доначисления НДС 11 700,6 -5 161 20 669 
Налог у источника 14 794,7 5 408 13 112 
Налог на землю 480,9 1 359 1 452 
Налог на имущество 3 394,6 10 423 34 777 
Налоги с ФОТ непроизводственного 
персонала 

19 847,6 13 999 42 848 

Прочие налоги 8 191,7 8 158 5 824 
Прочие расходы, всего, в т.ч. 3 493 515,9 6 505 726 7 555 217 
На выплату процентов 373 609,9 535 535 708 479 
Курсовая разница 168 764,7 216 540 827 370 
Расходы по аренде 245,4 3 749 8 813 
Себестоимость реализованных материалов 
(услуг) 

506 819,7 249 776 536 523 

Расходы по реализации ЦБ 2 243 082,0 5 265 602 5 045 417 
Расходы по реализации, списанию ОС, 
НМА 

78 832,2 42 729 68 111 

Прочие расходы 122 162,0 193 796 360 504 
Корпоративный подоходный налог 1 282,2 160 205 112 060 
Итого доход (убыток) 971 718,0 922  788 1 210 874 
 
5.9.3 Коэффициенты 
 
Таблица 5.23 – Основные финансовые коэффициенты 
 2004 г. 2005 г. 2006 г. 
ROA 11,27 8,02 6,22% 
ROE 38,87 26,30 21,16% 
ROS 29,34 32,53 33,61% 
Финансовый левередж 3,45 3,28 3,40 
Операционный левередж 3,90 5,04 6,96 
Рентабельность производственных фондов 58,25 35,99 17,79% 
Оборотный капитал, тыс. тенге 3 958 116,70 3 757 793,00 1 302 941,00 
Коэффициент оборачиваемости 
оборотного капитала 

2,71 3,81 14,10 
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Коэффициент покрытия оборотных 
активов 

1,97 1,65 1,18 

Коэффициент абсолютной ликвидности 0,03 0,07 0,12 
Коэффициент финансовой устойчивости 0,61 0,54 0,54 
Коэффициент маневренности СК 1,28 0,96 0,29 
 

VVII..  ССВВЕЕДДЕЕННИИЯЯ  ОО  ВВЫЫППУУССККААХХ  ЦЦЕЕННННЫЫХХ  ББУУММААГГ  
 
6.1 Акции Эмитента 
 
Таблица 6.1 – Выпуск первой эмиссии акций 

Вид Простые акции 
Общее количество 705 000 (семьсот пять тысяч) штук 

Номинальная стоимость 1 000 (одна тысяча) тенге 
Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован Национальным Банком 

Республики Казахстан 05 сентября 2001 г. за 
номером А4631 

Национальный идентификационный номер KZ1C463100X6  
Даты начала размещения 06 сентября 2001г. 

Дата окончания размещения 01 декабря 2001 г. 
Сумма дивиденда на одну акцию (простую, 

привилегированную) и общая сумма дивидендов на 
каждый вид акций за каждый год из двух последних 

финансовых лет 

Дивиденды не выплачивались 

 
Таблица 6.2 - Выпуск второй эмиссии акций 

Вид Простые акции 
Общее количество 1 095 000  (один миллион девяносто пять тысяч) 

штук 
Номинальная стоимость 1 000 (одна тысяча) тенге 

Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован Национальным Банком 
Республики Казахстан 08 августа 2002 г. за 
номером А4631-1 

Национальный идентификационный номер KZ1С463100X6  
Дата начала размещения 08 августа 2002 г. 

Дата окончания размещения 01 мая 2004 г. 
Сумма дивиденда на одну акцию (простую, 

привилегированную) и общая сумма дивидендов на 
каждый вид акций за каждый год из двух последних 

финансовых лет 

Дивиденды не выплачивались 

 
В связи с приведением в соответствие с законодательством РК выпуск акций был 

перерегистрирован 18 мая 2004 г. и присвоен новый НИН KZ1С46310013. 
 
Таблица 6.3 – Выпуск третей эмиссии акций 

Вид акций Простые акции 
Количество объявленных акций 3 600 000 (три миллиона шестьсот тысяч) шт. 
Количество размещенных акций 3 442 092 (три миллиона четыреста сорок две 

тысячи девяносто две) шт. 
Сведения о государственной регистрации Выпуск зарегистрирован Агентством РК по 

регулированию и надзору финансового рынка и 
финансовых организаций 27 июля 2005 г. за 
номером А4631 

Национальный идентификационный номер KZ1С46310013 
Дата начала размещения 08 августа 2002 г. 

Дата окончания размещения 17 января 2006 г. 
Количество акций, находящихся в обращении 3 442 092 (три миллиона четыреста сорок две 

тысячи девяносто две) шт. 
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Количество выкупленных акций, с указанием цены 
на последнюю дату 

На отчетную дату выкупленных Эмитентом акций 
не было 

Сведения о фактах неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ценных бумаг 

Фактов неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ценных бумаг не 
было 

Сведения о приостановлении размещения или 
обращения ценных бумаг или выпуска ценных бумаг  

Размещение или обращение ценных бумаг не  было 
приостановлено, выпуск ценных бумаг не был 
признан несостоявшимся 

Сумма дивиденда на одну акцию и общая сумма 
дивидендов на каждый вид акций за каждый год из 

двух последних финансовых лет 

За 2003 г. дивиденды по акциям не выплачивались. 
По итогам 2004 г. выплачены дивиденды в размере 
10% от прибыли на сумму 99 190 тыс. тенге. 
Размер дивиденда на 1 акцию в 2004 г. – 55,1 тенге. 
По итогам 2005 г. дивиденды не выплачивались. 
По итогам 2006 г. дивиденды не выплачивались. 

Основные рынки, на которых осуществляется 
торговля ценными бумагами общества, включая 

наименования организаторов торгов 

Акции размещались на неорганизованном рынке, 
торги не проводились 

Права, предоставляемые акциями их держателям В соответствии с законодательством РК 
 
6.2 Облигации Эмитента 
 
Таблица 6.4 - Первый выпуск облигаций  

Вид ценных бумаг Именные купонные облигации с обеспечением 
Общее количество облигаций 5000 (пять тысяч) штук 

Номинальная стоимость 100 (сто) долларов США  
Сумма основного долга 500 000 (пятьсот тысяч) долларов США 

Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован Национальной комиссией 
Республики Казахстан по ценным бумагам 29 октября 
1999 г. за номером А11 

Национальный идентификационный номер KZ29KABK7A06 
Количество размещенных облигаций Выпуск размещен полностью 

Сведения о фактах неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ЦБ 

Фактов неисполнения обществом своих обязательств 
перед держателями ценных бумаг не было 

Количество выкупленных и досрочно погашенных 
облигаций 

Таковых не было 

Период обращения 27.01.2000 - 25.07.2000 
Права по облигациям В соответствии с законодательством РК 

Облигации обслужены и погашены в соответствии с условиями выпуска 
 
Таблица 6.5 - Второй выпуск облигаций 

Вид ценных бумаг Именные купонные облигации без обеспечения 
Общее количество облигаций 40 000 (сорок тысяч) штук 

Номинальная стоимость 100 (сто) долларов США 
Сумма основного долга 4 000 000 (четыре миллиона) долларов США 

Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован Национальной комиссией 
Республики Казахстан по ценным бумагам 05 января 
2001 г. за номером А29 

Национальный идентификационный номер KZ72KAT51A39 
Количество размещенных облигаций Выпуск размещен полностью 

Сведения о фактах неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ЦБ 

Фактов неисполнения обществом своих обязательств 
перед держателями ценных бумаг не было 

Количество выкупленных и досрочно погашенных 
облигаций 

Таковых не было 

Период обращения 08.01.2001 - 08.01.2003 
Права по облигациям В соответствии с законодательством РК 

Облигации обслужены и погашены в соответствии с условиями выпуска 
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Таблица 6.6 - Третий выпуск облигаций 
Вид ценных бумаг Именные купонные облигации без обеспечения 

Общее количество облигаций 2 350 000 000 (два миллиарда триста пятьдесят 
миллионов) штук 

Номинальная стоимость 1 (один) тенге 
Сумма основного долга  2 350 000 000 (два миллиарда триста пятьдесят 

миллионов) тенге 
Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован Национальным банком 

Республики Казахстан 22 января 2003 г. за номером 
А72 

Национальный идентификационный номер KZ2CKY05A721 
Количество размещенных облигаций Выпуск размещен полностью  

Сведения о фактах неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ЦБ 

Фактов неисполнения обществом своих обязательств 
перед держателями ценных бумаг на отчетную дату 
не было 

Количество выкупленных облигаций Не выкупались 
Количество досрочно погашенных облигаций На 01.07.06 г. облигации не погашались досрочно 

Период обращения 31.01.03 - 31.01.08 
Права по облигациям В соответствии с законодательством РК 

Облигации находятся в обращении 
 

Таблица 6.7 – Первый выпуск облигаций в пределах первой облигационной программы 
Вид ценных бумаг Купонные облигации без обеспечения 

Общее количество облигаций 1 500 000 000штук 
Номинальная стоимость 1 (один) тенге 
Сумма основного долга  1 500 000 000 (один миллиард пятьсот миллионов 

штук) 
Сведения о государственной регистрации  Выпуск зарегистрирован 26.04.2006 г. 

Национальный идентификационный номер KZPC1Y05B980 
Количество размещенных облигаций Выпуск размещен полностью 

Сведения о фактах неисполнения обществом своих 
обязательств перед держателями ЦБ 

Фактов неисполнения обществом своих обязательств 
перед держателями ценных бумаг на отчетную дату 
не было 

Количество выкупленных облигаций Не выкупались 
Количество досрочно погашенных облигаций На 01.07.07 г. облигации не погашались досрочно 

Период обращения 07.08.2006 г.-07.08.2011 гг. 
Права по облигациям В соответствии с законодательством РК 

Облигации находятся в обращении 
 
Торговля облигациями осуществляется как на организованном, так и на 

неорганизованном рынках Казахстана. Организатор торгов на организованном рынке - АО 
«Казахстанская фондовая биржа». 

 
VVIIII..  ИИССППООЛЛЬЬЗЗООВВААННИИЕЕ  ВВЫЫРРУУЧЧККИИ  

 
7.1. Общая сумма затрат на выпуск облигаций. 

Расходы, связанные с листингом облигаций – в соответствие с листинговыми правилами 
АО «Казахстанская фондовая биржа». Вознаграждение финансового консультанта – по 
договоренности. 

Затраты на выпуск оплачиваются за счет собственных средств Эмитента в соответствии с 
договорами.                                                                                                                                                           

 
7. 2. Использование средств от размещения облигаций 

Эмитент планирует заимствование денежных средств на фондовом рынке Казахстана в 
целях строительства дополнительного производственного здания и складских помещений.  

Строительство было начато в ноябре 2006 г. Эмитент планирует завершить все 
строительные работы в феврале 2008 г. На текущий момент готовность проекта составляет 
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около 25-30%. Основное назначение новых производственных зданий - производственно-
логистический комплекс, оснащенный современным оборудованием для производства 
продукции Эмитента. Земельный участок, выделенный под строительство, занимает 21 га, 
непосредственно площадь производственных зданий - 56 тыс. кв. м, дополнительно 
планируется построить административное здание площадью 2 тыс.кв.м.  

В новых производственных помещениях будет расположено следующее производство:  
Цех сильногазированных напитков и воды (18 тыс. кв. м.) с суммарной 

производительностью линий 115 тыс. л/ч.; 
Линия по производству соков, сокосодержащих напитков и холодного чая (15 тыс. кв.м.) 

с суммарной производительностью 82 тыс. л/ч; 
Цех по производству картофельных чипсов и снеков (5,4 тыс. кв.м.) с 

производительностью 600 кг/ч 
Цех по фасовке чая (3,6 кв. м)  с производительностью 1500 кг/ч; 
Также на территории будет расположен логистический центр, общей площадью 18 тыс. 

кв.м.  
Инфраструктура комплекса будет включать железнодорожную ветку, три скважины, 

газогенераторы для производства электроэнергии, котельную и пр. Территория позволяет 
увеличить площадь производственных помещений и складов на 40 тыс. кв.м. Запуск новых 
производственных линий планируется в марте 2008 г. В период до марта 2009 г. Эмитентом 
планируется перевести в новый производственно-логистический комплекс существующие 
производства. 

 
Таблица 7.1 - Использование средств от размещения облигаций 

Целевое назначение Сумма, тенге  
Строительная часть, всего, в т.ч.    2 692 855 000 
   земляные работы 178 838 000 
   строительные работы   1 909 017 000 
   электрические работы  242 000 000 
   механические работы   363 000 000 
Затраты на инфраструктуру 771 580 700 
Всего  3 464 435 700 
 

Эмитентом не предполагаются изменения в планируемом распределении средств, 
полученных от размещения облигаций. 

 
Таблица 7.2.– Прогноз отчета о доходах и расходах,  тыс. тенге 

  2007 г. 2008 г. 2009 г. 2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 
Доход от 
реализации 
продукции 

27 581 279 43 502 130 57 000 000 76 002 680 87 530 620 104 141 099 118 720 853 135 341 773 

Себестоимость 
реализованной 
продукции 
(товаров, услуг) 

18 435 986 29 333 436 38 518 000 51 529 827 59 520 826 70 815 948 80 730 180 92 032 406 

Валовый доход 9 145 293 14 168 694 18 482 000 24 472 853 28 009 794 33 325 152 37 990 673 43 309 367 
Общие и 
административные 
расходы 

1 894 596 2 296 583 2 466 000 2 736 096 3 000 979 3 292 074 3 610 747 3 960 267 

Расходы на 
реализацию 

4 310 006 6 551 860 8 548 000 10 742 881 11 804 653 12 970 953 14 252 483 15 660 628 

Доход от 
операционной 
деятельности 

2 940 691 5 320 251 7 468 000 10 993 876 13 204 162 17 062 125 20 127 444 23 688 472 

Доход (убыток) от 
курсовой разницы 

9 600 0 0 76 002 0 0 0 0 

Доход от 
неоперационной 
деятельности 

245 395 440 085 857 211 1 203 621 1 532 421 1 950 925 2 483 723 3 162 028 

Расходы на 
финансирование, 

934 651 1 300 549 1 811 000 2 365 141 2 658 421 2 988 068 3 358 591 3 775 060 
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в.т.ч. 
Прибыль до 
налогообложения 

2 261 035 4 459 787 6 514 211 9 908 358 12 078 162 16 024 982 19 252 575 23 075 440 

Расходы на 
подоходный налог 

35 000 10 000 0 48 778 0 0 0 0 

Доход после 
налогообложения 

2 226 035 4 449 787 6 514 211 9 908 358 12 078 162 16 024 982 19 252 575 23 075 440 

Доход (убыток) от 
чрезвычайных 
ситуаций 

0 0 0 0 0 0 0 0 

Чистая прибыль 2 226 035 4 449 787 6 514 211 9 908 358 12 078 162 16 024 982 19 252 575 23 075 440 

 
В прогнозах не отражены расходы по корпоративному подоходному налогу (КПН), т.к. 

ТОО «RG Brands Kazakhstan», согласно полученным налоговым преференциям, освобождено 
от КПН, налога на имущество и землю на срок 5 лет, начиная с даты принятия в эксплуатацию 
объектов производственного назначения государственными приемочными комиссиями. 
Указанный к выплате КПН в 2007г. и 2008 г. относится к компаниям, производственные 
мощности которых не переведены на ТОО «RG Brands Kazakhstan». 

Доход от неоперационной деятельности представляет собой бонусы и возмещении, 
получаемые от поставщиков Эмитента таких как «Тетра Пак», «Pepsi Cola Inter, Cork», за 
маркетинговые инвестиции (к примеру, реклама), осуществленные АО «RG Brands», т.к. 
развитие рынка входит в прямые интересы данных поставщиков. 
 
Таблица 7.3 – Прогноз отчета о движении денежных средств (прямой метод), тыс. тенге 

 2007  2008  2009  2010  2011  2012  2013  2014  
Операционная деятельность  
Поступления от 
операционной 
деятельности, 

30 547 829 46 824 730 61 924  735 81  916  953 93  216  165 106 266 428 121 143 728 138 103 850 

в том числе:                 
  от реализации 
товаров 

30 274 249 46 384 645 61 067 524 80 637 330 91 683 744 89 850 069 102 429 081 116 769 153 

от cдачи 
недвижимости в 
аренду 

 -  -  -  -  -  -  -  - 

от продажи 
недвижимости 

 -  -  -  -  -  -  -  - 

авансы 
полученные 

 -  -  -  -  -  -  -  - 

дивиденды  -  -  -  -  -  -  -  - 
прочие 

поступления (в том 
числе от реализации 
недвижимости) 

273 580 440 085 857 211 1 279 623 1 532 421 16 416 359 18 714 647 21 334 697 

Выбытия по 
операционной 
деятельности, 

26 770 375 41 123 296 53 454 700 71 048 960 81 891 072 94 174 733 108 300 943 124 546 084 

в том числе:                 
платежи 

поставщикам за 
товары и услуги 

18 759 641 29 883 436 39 018 000 52 329 827 61 020 826 61 020 801 70 173 921 80 700 009 

авансы выданные  -  -  -  -  -  -  -  - 
выплаты по 

заработной плате 
1 894 596 2 296 583 2 466 000 2 736 096 3 000 979 3 000 972 3 451 118 3 968 786 

корпоративный 
подоходный налог 

111 363 10 000 0 48 778 0 0 0 0 

другие платежи в 
бюджет 

2 813 946 4 482 515 5 852 700 7 849 474 9 153 124 9 153 125 10 526 094 12 105 008 

прочие выплаты 3 190 829 4450762 6 118 000 8 084 785 8 716 143 30 152 960 24 149 811 27 772 282 
Деньги от 
операционной 
деятельности 

3 777 454 5 701 434 8 470 035 10 867 993 11 325 093 12 091 695 12 842 785 13 557 766 

Инвестиционная деятельность  
Поступления от 
инвестиционной 
деятельности, 

5 018 0 0 0 0 0 0 0 

в том числе:                 
инвестиции, 
предназначенные 

5 018 0 0 0 0 0 0 0 
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для торговли 
финансовый лизинг  0 0 0 0 0 0 0 0 
Выбытия от 
инвестиционной 
деятельности, 

3 657 795 3 723 787 5 200 000 4 302 852 3 566 672 3 745 006 3 932 256 4 128 869 

в том числе:                 
приобретение 
основных средств 

3 318 060 2 623 787 3 800 000 3 202 852 2 600 000 947 308 594 674 749 407 

инвестиции, 
учитываемые 
методом долевого 
участия 

6 897 0 0 0 0 0 0 0 

инвестиции, 
предназначенные 
для торговли 
(убыток) 

0 0 0 100 000 0 0 0 0 

финансовые 
инвестиции 

332 838 1 100 000 1 400 000 1 000 000 966 672 2 797 697 3 337 582 3 379 461 

Деньги от 
инвестиционной 
деятельности 

-3 652 777 -3 723 787 -5 200 000 -4 302 852 -3 566 672 -3 745 006 -3 932 256 -4 128 869 

Финансовая деятельность  
Поступления от 
финансовой 
деятельности, 

4 643 880 2 450 000 2 730 000 3 220 000 3 330 000 3 443 756 3 561 398 3 683 059 

в том числе:                 
размещение 

облигаций 
3 500 988 1 000 000 1 100 000 1 350 000 1 430 000 1 478 849 1 529 368 1 581 612 

займы 1 142 892 1 450 000 1 630 000 1 870 000  1 900 000 1 964 907 2 032 031 2 101 447 
Выбытия от 
финансовой 
деятельности, 

4 396 013 3 250 549 3 391 000 4 385 141 4 828 421 5 316 092 5 853 017 6 444 171 

в том числе:                 
выплата 

процентов по 
займам 

857 744 1 200 549 1 661 000 2 165 141 2 358 421 1 184 414 2 923 622 676 057 

выплаты по 
облигациям и 
погашение 
основной суммы 
банковских займов, 
в т.ч. 

3 538 269 2 050 000 1 730 000 2 220 000 2 470 000 4 131 678 2 929 395 5 768 115 

   погашение 
основной суммы 
банковских займов 

1 188 269 1 250 000 1 430 000 1670000  1 900 000 2 161 678 2 459 395 2 798 115 

   погашение 
основной суммы 
облигационного 
займа 

2 350 000 0 0 0 0 1 500 000 0 2 500 000 

   выплата 
вознаграждения по 
облигациям 

0 800 000 300 000 550 000 570 000 470 000 470 000 470 000 

Деньги от 
финансовой 
деятельности 

247 867 -800 549 -661 000 -1 165 141 -1 498 421 -1 872 335 -2 291 618 -2 761 112 

Итого 
увеличение/(умень
шение) денег за год 

372 544 1 177 098 2 609 035 5 400 000 6 260 000 6 474 354 6 618 911 6 667 785 

Деньги на начало 
периода  

244 715 617 259 1 794 357 4 403 392 9 803 392 16 063 392 22 537 746 29 156 657 

Деньги на конец 
периода  

617 259 1 794 357 4 403 392 9 803 392 16 063 392 22 537 746 29 156 657 35 824 442 

 
VVIIIIII..  ДДООППООЛЛННИИТТЕЕЛЛЬЬННЫЫЕЕ  ССВВЕЕДДЕЕННИИЯЯ  

 
8.1 Ограничения в обращении облигаций 

Ограничений в обращении облигаций в отношении возможных приобретателей, в том 
числе по кругу лиц, среди которых предполагается разместить облигации, нет.  
 
8. 2 Информация о платежном агенте 

Платежный агент не предусмотрен. 
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8.3 Информация для инвесторов 

Ознакомиться с копией Устава, проспектом выпуска облигационной программы, 
проспектом выпуска облигаций, отчетом об итогах размещения облигаций и информацией о 
средствах массовой информации, используемых для публикации информации о деятельности 
Эмитента можно по адресу: Республика Казахстан, 050040, г. Алматы, пр-т Аль-Фараби, 110Е; 
тел: (+7 727) 266 70 77, 266 71 77, факс (+7 727) 266 74 00 или по эл. адрес: rgs@resmi.kz 
 
 
 
Председатель Правления                                Жаналинов А.С.  
 
 
 
 
Финансовый директор 
и.о. Главного бухгалтера                         Нурмухамбетов Т.К.
       

mailto:rgs@resmi.kz
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